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Liebe MITglieder und

Freunde des Mittelstands,

in dieser Ausgabe des Wirtschaftsfo-
rums widmen wir uns schwerpunktma-
Big dem Einzelhandel. Wer die digitale
Metamorphose in den alltaglichen Pro-
zessen unseres Lebens an den Pranger
stellen mochte, der zieht oft das Bei-
spiel der Einzelhandelsbranche heran.
Arbeitsplatzvernichtung und Innen-
stadtsterben sind nur zwei Schlagwor-
ter die dabei immer wieder genannt
werden. Der Internethandel, der vielen
Einzelhandelsunternehmen zur Kon-
kurrenz erwachsen ist, wird verdammt.
Und sofort wird wieder der Ruf nach
staatlichen Eingriffen lauter.

Dabei liegt die Losung des Problems wie
so oft in der ,weniger-(Staat)-ist-mehr-
Ecke®, und wie so oft haben wir, die Ver-
braucher und Anbieter, vieles selber in
der Hand und kdnnten ohne die reflex-
artigen Reglementierungszuckungen des
Staates den Markt selber regeln.
Zundchst einmal soll an dieser Stelle ge-
sagt werden, dass auch Onlinehdndler
Unternehmen sind in den verschiedens-
ten Formen, Arten und GréRen. Auch in
teils mittelstandischen Dimensionen. Sie
also von vornherein als die Schlechten
und die physikalisch vor Ort befindlichen

Lidden als die Guten zu deklarieren, ist
schlicht unsachlich. Was vor allem fur
Verstimmung sorgt, sind die oft unter-
schiedlichen Rechtsgrundlagen, die hier
aufeinandertreffen. Zwei Wettbewerber
im selben Markt, die auf Basis unter-
schiedlicher Rechtsgrundlagen operie-
ren, konnen nicht auf Augenhdhe mit-
einander konkurrieren. Und dies ist der
Punkt, an dem der Staat eingreifen muss.
Aber bitte nicht wieder so, dass die schon
tberbordenden Reglementierungen und
biirokratischen Belastungen des Einzel-
handels auf den Onlinehdndler tibertra-
gen werden, sondern durch eine Art Be-
freiung des Einzelhandels dahingehend,
dass die Unternehmen entlastet werden
und sich verstarkt der Wettbewerbssitu-
ation widmen kdnnen. Denn der Wett-
bewerb kommt nicht nur aus dem Inland,
sondern naturlich auch verstarkt aus dem
Ausland. Wer unseren Einzelhandel dabei
wiedermal an die deutsch-europdische
Paragraphenleine legt, muss sich am
Ende nicht wundern, wenn dessen Kon-
kurrenz enteilt.

Aus allen anderen Belangen aber soll-
te sich der Staat tunlichst heraushal-
ten. Der Markt muss am Ende Markt

Daniel Hackenjos,
Landesvorsitzender MIT-Baden-Wiirttemberg

bleiben, auf dem sich der Kunde dem
Online- oder Einzelhdndler gegeniiber
befindet und der Kunde unter Bezeu-
gung seines freien Willens entscheidet,
wo er einkauft. Beiden Héandlern bleibt
dabei tUberlassen, das bessere Angebot
zu machen.

Marktfreiheit heiBt am Ende aber immer
auch Marktverantwortung. Wer den Ein-
zelhandel in den Innenstddten oder um
die Ecke nicht stirkt, der braucht sich
am Ende auch nicht wundern, wenn die-
ser verschwindet. Eine lebendige Stadt
braucht neben Schulen, Arzten und der
Gastronomie auch einen fitten Einzelhan-
del. Wir, die Kunden, haben dies in der
Hand oder besser gesagt in den FiiRen.

Mit mittelstandischen GriiRen

%Zm)//égéﬁf

lhr
Daniel Hackenjos
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Amazon & Co. gegen ,,Tante Emma*“

Handel im Wandel

Manch einer denkt vielleicht wehmdtig
an die Zeiten zurtick, als man noch zum
Einkaufen um die Ecke in den sprich-
wortlichen ,Tante-Emma-Laden* ging.
Einkaufen hatte in diesen Zeiten noch
Mehrwert: Informationsaustausch bzw.
Dorftratsch und aktuelle Informationen
tiber neue Produkte, dazu noch etwas
mehr an Zeit, denn alles ging nicht so
furchtbar schnell. Und man kannte den
Backer, Metzger, die Verkauferin im Tan-
te-Emma-Laden, den Uhrmacher usw.
auch persoénlich und diese ihre Kunden.
Heute geht alles viel schneller und ano-
nymer. Zu schnell fir manch einen. Wir
haben dank der digitalen Entwicklung
und seit den ersten geschiftstlichtigen
Versuchen von Online-Markten, die sich
heute mehr als erfolgreich etabliert haben,
schon viel miterlebt als Kunden. Fast jeder
hat schon mal etwas bei eBay ersteigert
oder bei Amazon bestellt, blittert online
in den Katalogen vieler Fachhédndler oder
lasst sich ganz einfach per Newsletter die
neuesten Angebote vom Supermarkt um
die Ecke auf den PC schicken.

Unser Kundenverhalten hat sich in den
letzten rund fiinfzehn Jahren erheblich
verdndert. Wir sind zu sogenannten ,,Mul-
ti-Channel-Usern“ geworden, zu Kunden,
die sieben Tage die Woche, vierundzwanzig
Stunden lang auch Kaufer sind. Wir holen
uns Produktinfos aus dem Internet, su-
chen lokale Handler mit entsprechendem

4 WIRTSCHAFTsforum

Warenangebot, kénnen priifen, ob das ge-
wiinschte Produkt vor Ort oder online vor-
rétig ist, und kdnnen - je nach persénlicher
Vorliebe - vor Ort kaufen oder online be-
stellen und uns die Ware bis an die Haustir

MEILENSTEINE IM HANDEL

liefern lassen.

Wir Kunden haben uns gewandelt, und
das sehr schnell. Kann der stationdre
Einzelhandel mit dieser Entwicklung mit-
halten? Welche Chancen bieten sich den

ETstes
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Einzelhdndlern durch den technologi-
schen Fortschritt? Werden aus ,,Uberle-
bensstrategien“ vielleicht ,,Zukunftsstra-
tegien“? Was braucht der Einzelhandel an
Bedingungen vor Ort, damit er attraktiv
und abwechslungsreich bleibt?

Entwicklung Onlineumsatz (netto) in Deutschland
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*,Der Online-Handel bleibt Wachstums-
treiber im deutschen Einzelhandel“, so
Stephan Tromp, stellvertretender Haupt-
geschéftsfuhrer beim Handelsverband
Deutschland (HDE). ,Von Wachstums-
grenzen keine Spur.”

Wahrend laut dem aktuellen Online-Mo-
nitor fir den digitalen Handel die Umsét-
ze insbesondere in groReren Filialbetrie-
ben steigen, hinkt der Fachhandel dem
durchschnittlichen  Wachstum deutlich

Veranderung zum Vorjahr in Prozant B verinderung zum Vorjahr in Mrd. Eurg i |

hinterher. So liegt beispielsweise der On-
line-Anteil fir Mode insgesamt bei knapp
einem Viertel, im Fachhandel dagegen
bei rund sechs Prozent. ,Die Fachhdnd-
ler miissen sich schneller fir die digitale
Zukunft wappnen und investieren®, so

240
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Tromp. Chancen sieht er fuir Handler, die
auf das Know-how von Kooperationen
oder Verbundgruppen zuriickgreifen.

Uberproportional wachsen konnte im
letzten Jahr der digitale Handel mit Le-
bensmitteln (+21 Prozent), auch wenn
sein Anteil am gesamten Online-Ge-
schéft derzeit noch unter einem Prozent
liegt. ,Der Einstieg von Internet-Pu-
re-Playern in den Handel mit Lebensmit-
teln verstérkt noch einmal den Druck auf

Schwerpunkt

die Supermarkte®, so Tromp. Ein unter-
schiedliches Tempo beim Ausbau des On-
line-Anteils in den einzelnen Sortimenten
erscheint offensichtlich: ,Der Versand
von Drogeriewaren oder Getranken stellt
weniger Anspriiche als der von frischen
Lebensmitteln.“

Dass die Kunden beim Einkaufen nicht
einseitig auf das Internet setzen, macht
der Geschiftsfiihrer des IFH Kdln, Kai
Hudetz, deutlich: ,Die Verbraucher ver-
kntpfen zunehmend unterschiedliche
Kandle. Handelsunternehmen sollten
deshalb sowohl on- als auch offline pra-
sent sein.“

Die Daten des HDE-Online-Monitors
zeigen, dass bei rund der Halfte der Um-
satze im stationdren Handel die Kunden
vorher im Internet nach Informationen
suchen. Umgekehrt informieren sich bei
knapp 20 Prozent der Online-Umséatze
Verbraucher im Handel vor Ort und kau-
fen dann online.

HDE
Handelsverband

Deutschland

Red. Wifo,

*=Textauszlige+Grafiken: HDE-Online-Monitor 2017,
Handelsverband Deutschland - HDE e.V.,
hertel@hde.de, www.einzelhandel.de

Der Region verbunden

Schnaithmann - Qualitatslosungen in der Materialfluss- und Handhabungstechnik.

Fellbacher Str. 49

. 73630 Remshalden-Grunbach . Telefon 07151 - 9732-0

Schnaithmann

. - =

Partner der Besten z

. www.schnaithmann.de
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Schwerpunkt

doch ist das wirklich so?

In Sonntagsreden wird der Einzelhandel geférdert und gestiitzt,

Anpassung gefragt

Die Zulieferungen von Waren in die Innen-
stadte ist oftmals nicht oder nur mit zeit-
lichen Verzégerungen moglich. Parkplat-
ze vor den Geschiften sind erst gar nicht
vorhanden. Parkgebiihren und Gebiihren
des offentlichen Nahverkehrs drangen
die Kundschaft in die AuRenzonen der
Stadte. Mitarbeitergewinnung mit langen
Offnungszeiten und nicht gerade vorteil-
haften Arbeitszeiten bringen so manchen
Einzelhandler zur Verzweiflung. Die ge-
forderten EDV- und Warenwirtschafts-
systeme werden immer komplexer und
lassen eine genaue Warenkontrolle zu. Zur
Abrundung wird nun auch vom Finanzamt
das elektronische Kassensystem gefor-
dert. Damit wird es weiter eine Aufgabe
kleinerer Einzelhdndler geben.

Der Einzelhandel sieht sich mit gesteiger-
ten Anforderungen konfrontiert und muss
zeitaufwendige, freundliche sowie kom-
petente Beratungen selbstverstédndlich
erfiillen. Der Kunde vergleicht sodann den
Preis tiber Apps und Internet, ist er doch
durch Presse und Politik auf seine Anspr-
che hingewiesen worden.

Diesem System gegenlber steht der
Internethandel an sieben Tagen 24 Stun-
den lang bereit. Bestellungen erfolgen
ohne Risiko durch ein Widerrufsrecht und
kostenfreie Riicksendung. Sind dies auch
noch ausldndische Anbieter, die (iber
Amazon, eBay & Co. anbieten, sind diese
oftmals nicht in Deutschland registriert.

E.!;Si"‘.?ﬂ ;

il ek
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Damit zahlen sie keine Einfuhrumsatz-
steuer und auch keine in Deutschland
geltenden hohen Ertragsteuern. Dieser
Kostenvorteil mit zusdtzlich erspartem
Aufwand durch Personal kann oftmals
nicht ausgeglichen werden. In vielen
europdischen Liandern wird zumindest
die Registrierung gefordert, um tber die
Internetplattformen verkaufen zu kén-
nen. Sofern dies nicht durch die Internet-
vermittler kontrolliert wird, erfolgt eine
Durchgriffshaftung. Schon bei der vorhe-
rigen Koalition wurde dartiber diskutiert,
doch in Deutschland ist die Burokratie
oftmals die eigene Hemmschwelle.

Die preislichen Vorteile des Internethan-
dels liegen auf der Hand. Eine rationale
Warenwirtschaft verknupft mit Bezahl-
systemen und Vorkasse ermoglicht eine
schlanke effiziente Kundenorientierung
ohne Mahnwesen.

Die Globalisierung lasst sich nicht auf-
halten, und auch restriktive Gesetzes-
vorhaben, wie sie bei Apotheken gegen
den Versandhandel angestrengt werden,
sind nur kurzfristige Losungen. Innerhalb
der Europdischen Gemeinschaft sind Ein-
schrankungen langfristig nur sehr schwer
durchsetzbar, wenn andere EU-Linder
sie zulassen.

Der Einzelhandel muss daher seine Star-
ken in der individuellen Beratung und
Kundenbindung mit den Internetvorteilen
kombinieren. Warum nicht Vorauswahl im

Thomas Rapp,
Landesschatzmeister MIT Baden-Wiirttemberg

Internet und Zusendung an ausgewdhlte
Einzelhdndler fur eine individuelle An-
passung und Beratung? Dies kann auch
durchaus umgekehrt in den ortlichen Ver-
kaufsraumen mit internetbasierten Nach-
bestellungen und Lieferungen erfolgen.
Auch im Internethandel ist nicht alles von
Erfolg gekront. Im Internethandel werden
von immer mehr Kunden Waren in unter-
schiedlichsten Produktgruppen und -gro-
Ren sowie zur Auswahl bestellt, und der
grolte Teil an bestellter Ware wird wieder
zurlickgeschickt. Auch dies ist mit Mehr-
aufwand und Logistik verbunden.

Der Einzelhandel als Unternehmer muss
sich den gednderten Marktverhdltnissen
und den Kundenwiinschen anpassen oder,
noch besser, die Kundenwiinsche wecken.

Thomas Rapp,

T.Rapp@rappwagner.de,

www.mit-bw.de ll

www.elgo.de



Bietigheim-Bissingen

Attraktives Innenstadt-Konzept — am Beispiel von

Handel und Kommunen:
,Gemeinsam am Ball bleiben*

Gesprach mit dem Ersten Biirger-
meister der Stadt Bietigheim-Bissingen
iiber einen der wichtigsten Standort-
faktoren fiir den stationiren Einzel-
handel: Eine attraktive Innenstadt fiir
Héandler und Kunden.

Lieber Herr Biirgermeister Kolz,

Sie haben mit lhrer Verwaltung und mit
kompetenten Partnern aus der Wirtschaft
in den Bereichen Konzept, Planung und
Umsetzung in Bietigheim-Bissingen eine
attraktive Fufgdnger- und Einkaufszone
geschaffen. Welche Resonanz bekommen
Sie als kommunaler Entscheidungstriiger
sowohl von den ansdssigen Hdndlern als
auch von den Kunden?

B BM Kolz: Die Resonanz der Kunden in
Bietigheim-Bissingen ist, soweit sie bei
uns ankommt, durchaus positiv. Die Men-
schen schdtzen in unserer Stadt, dass sie
mit kurzen Wegen in der Bietigheimer
Innenstadt ein breites Waren- und
Dienstleistungsangebot haben. Und
sie schatzen, dass sie dort sowohl grofle,
internationale Marken finden als auch
eine betrichtliche Zahl kleiner, inhaber-
gefuihrter Geschafte mit ganz speziellen
Angeboten. Und auch in den Ubrigen
Ortszentren in Bissingen und im Stadtteil

Buch gelingt es, ein attraktives Ladenan-
gebot zu erhalten, um die Nahversorgung
dort zu gewahrleisten.

Die ortsansdssigen Handler haben hier
sicher eine differenziertere Sichtweise.
Sie sehen einerseits, dass sie an diesem
attraktiven Standort weiterhin gute Ge-
schéfte machen kdnnen. Nicht zuletzt ist
deshalb die Zahl der Leerstadnde in Bietig-
heim-Bissingen ja auch auBerordentlich
gering. Andererseits ist die Kontinuitat
des Einzelhandels auch bei uns gefdhr-
det, was vor allem an der stark zuneh-
menden Konkurrenz durch den Online-
handel, das gednderte Einkaufsverhalten
der jungen Generation aber auch am
breiten Konkurrenzangebot auf der grii-
nen Wiese vor den Toren unserer Stadt
liegt. Dies ist, je nach Branche, natiirlich
von unterschiedlicher Intensitit, aber fiir
eine Stadt unserer GroRe ein generelles
Thema, das fur die Zukunftsfahigkeit
unseres Einzelhandels entscheidend ist.

Viele Innenstddte weisen heute durch zu-
nehmend verwaiste Ladenflidchen, aber
auch durch die uniforme Ansammlung
grofSer Ketten sowie die Zunahme von Im-
biss-Ldden ein eher unattraktives Stadtbild
auf. In Bietigheim-Bissingen sieht man eine
Vielzahl von Facheinzelhindlern unter-
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Joachim Kélz, Erster Biirgermeister

schiedlichster Art, ein kleines Einkaufs-
center und viel Gastronomie — im Sommer
auch mit Freiluftfldche. Wie haben Sie es
geschafft, diese Vielfalt an Angeboten zu
akquirieren?

B BM Kolz: Tatséchlich ist die gerade
schon erwdhnte Mischung aus groRen,
uberregional bekannten Ketten wie C&A,
H&M oder Depot und kleinen, inhaber-
gefiihrten Fachgeschéften ein groRes
Plus unserer Innenstadt. Gerade am zen-
tralen Bietigheimer Kronenplatz ist es
uns gelungen, mit Investoren zusammen
die groen bekannten Namen anzusie-
deln. Ohne die wiirden auch die kleinen
Ldden nicht Uberleben konnen. Und
dadurch ergibt sich erst die groRe Viel-
falt. Egal ob Bekleidung, Schuhe, Uhren,
Schmuck, Biicher, Geschenkartikel oder
Lebensmittel: Sie finden in der Bietig-
heimer Altstadt ein sehr breites Angebot,
ohne dass wir bei der Ndhe zu gréReren

Natursteine

fiir Haus, Hof und Garten

Trockenmauersteine Bldocke Findlinge
Splitte Pflaster Platten Steinkérbe
Quellsteine ~ Brunnen = Steinfiguren

Fels\kErk

ZIMMERMANN

=y

Gebr. Zimmermann GmbH e Kalk- u. Schotterwerk ¢ Manfred ehr-étr‘.SE * 71665 Vaih.- RoBwag ¢ Tel. 0 7042 /8243-34 e« Fax0 7042 /82 43-20
www. felswerk.de
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Stadten wie Stuttgart oder Ludwigsburg  gibt es auch beim Onlineshopping. Die  wert — und den kénnen wir mit unserer
nicht bestehen konnten. Kunden erwarten deshalb heute beim historischen Altstadt, mit einem viel-
Aber das ist nicht alles: Vielfalt allein  Einkauf auch einen besonderen Mehr-  féltigen gastronomischen Angebot und
mit unseren Museen, Galerien und der
Stadtbiicherei bieten. AuRerdem bieten
wir das ganze Jahr tiber in allen drei Ein-
zelhandelszentren eine Vielzahl von Ver-
anstaltungen und Events, die die Kunden
anziehen.

Hinzu kommt die gute OPNV-Anbindung
der Stadt und jede Menge Parkplatze rund
um die einzelnen Zentren, was die Erreich-
barkeit der Laden sehr einfach macht.
Aber auch aus stadtplanerischer Sicht
tun wir viel fir unseren Einkaufsstandort.
Zusammen mit Fachleuten haben wir Ein-
zelhandelskonzeptionen entwickelt, die
die drei Zentren in unserer Stadt schiit-
zen und fordern. Die Stadtplanung muss
sich in den Prozess einer neuen Han-
delsstruktur einbringen und L&sungen
suchen - unsere Innenstadte leben vom
: = Handel und werden gerade auch durch
it I ¢ e ¥ ihn attraktiv.

| 7N el |

L[ o |

Wie schafft es die Stadt Bietigheim-Bis-
singen jetzt aber, diese Vielfalt auch zu
erhalten?

e

B BM Kolz: Der Erhalt dieses tollen An-
gebots wird nicht einfach sein - auch
nicht in Bietigheim-Bissingen. Auf die
Immobilienpreise haben wir nur sehr
bedingt Einfluss, da die meisten Laden-
flachen in der Innenstadt in Privatbesitz
sind. Dort, wo wir das als Vermieter tun
konnen, bieten wir den Liden sehr fai-
re Mieten an - und sind bei Problemen
und No6ten auch immer gesprachs- und
L i verhandlungsbereit.
»Unteres Tor* mit Einblick auf die schéne FuRgdngerzone Viel wichtiger ist aber aus meiner Sicht

HERTWECK -
Qualitatsprodukte.

Steigern Sie Ihre Produktivitat

mit noch préziseren Werkzeugen.
KNOW-HOW. PRAZISION. QUALITAT.

|}

||||||| | . . LuisenstraBe 60 | 76571 Gaggenau
Mnu” Telephone: +49 (0) 7225.68 06-0
info@hertweck-praezisionswerkzeuge.de

™
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der gute, regelmdRige Austausch mit den 6rtlichen Héandlern,
die in den Werbegemeinschaften Innenstadt, Bissingen und
Buch organisiert sind.

Mit diesen Werbegemeinschaften arbeitet die Stadt sehr inten-
siv zusammen und leistet auch einen kraftigen Beitrag zu ihrer
Finanzierung.

Durch diese Zusammenarbeit gelingt es, in allen Ortsteilen vie-
le Veranstaltungen und Events durchzufiihren, die Kundenfre-
quenz bringen und fiir den Erhalt unserer vielféltigen Einzelhan-
delsstruktur ganz entscheidend sind. So bieten wir zusammen mit
der Werbegemeinschaft Innenstadt zum Beispiel neben unserem
Sternlesmarkt an den Adventswochenenden samt Adventsmeile
tiber das Jahr verteilt noch fiinf Stadtfeste, monatlich die Markt-
tage und dariber hinaus einen bunten Straul weiterer Veranstal-
tungen wie Best of Music, Wunderland, Kinderfeste, Rad-Aktions-
tage und vieles mehr, um unsere Innenstadt attraktiv zu machen
und Birger und Auswartige anzuziehen.

Das gleiche gilt fiir Bissingen und Buch, wo Stadt und Werbege-
meinschaften ebenfalls Events wie beispielsweise den Bissinger
Ostermarkt und Martinimarkt, das Buchfest oder den neuen
Mittelaltermarkt durchfihren.

Flankiert wird dies durch ein umfassendes Multi-Channel-Wer-
bekonzept, welches Flyer-Direktverteilung, Video-Board-Wer-
bung, Plakatierung, einen Internetauftritt, Zeitungsanzeigen
sowie gezielte Pressearbeit umfasst.

In Umfragen des Handelsverbands Deutschland (HDE) berichten
60 Prozent der Hdndler von sinkenden Besucherzahlen in den Ld-
den. Vor allem der Fachhandel in kleinen und mittelgrof3en Stddten
ist von dieser Entwicklung betroffen. Verantwortlich fiir den Riick-
gang ist nach Einschdtzung der Betroffenen der Online-Handel.
Wer im Internet shoppt, spart sich oft den Weg in die Innenstadt.
Wie wird von lhnen persénlich diese These gehandhabt?

B BM Kolz: Wie gesagt: Auch ich sehe diese Gefahr. War es
friher eher der groRRfléchige Einzelhandel auf der griinen Wiese
vor den Stadtzentren, der den Innenstddten das Leben schwer
gemacht hat, ist es jetzt definitiv der Onlinehandel, der schon
heute, je nach Branche, zu einem mehr oder weniger starken
Riickgang des stationdren Handels fuhrt. Dies wird die Laden-
landschaft und die Innenstddte in Deutschland verdndern, egal,
wie grof3 die Stadt ist. Wichtig ist es, dass Handel und Kommu-
ne hier gemeinsam am Ball bleiben und vorausdenken - um
aktiv mit diesen Veranderungen umzugehen und planerisch so-
wie konzeptionell Losungen zu erarbeiten, die den Fortbestand
eines vielfdltigen Einzelhandelsangebots sichern. ,Handel ist
Wandel“ - ich glaube, dass dieses Sprichwort in Zukunft eine
noch viel groBere Bedeutung haben wird.

Stichwort Digitalisierung: Dank des sog. ,,Vectoring-Modells“ steht
Ihre Kommune im Vergleich zu anderen mit der schnellen Daten-
libertragungsrate seit 2016 gut da. Dennoch ist dieses Modell
wohl auch nur eine Briicke zum geforderten Ziel einer stabilen
und leistungsfdhigen Dateniibertragungstechnologie. Gibt es in
Bietigheim-Bissingen derzeit ein Konzept zum vielgeforder-
ten Breitbandausbau, basierend auf der doch etwas teureren
Glasfasertechnik?

Schwerpunkt

SIXE

Pressteile
Presswerkzeuge

lhr Partner... von der

A -Zf Entwicklung bis zur Serie.
e
www.sixt-gmbh.de Sixt GmbH - Rudolf-Diesel-Str. 1- 71106 Magstadt

B BM Kolz: Tatsdchlich haben wir hier mit unseren Stadtwer-
ken ein Konzept entwickelt, um zundchst all unsere Industrie-
und Gewerbegebiete mit einem Glasfaseranschluss bis in die
Gebdude versorgen zu kénnen. Hier investieren die Stadtwerke
gerade enorm viel Geld, um dies zu verwirklichen. Dies tun wir
in sehr enger Abstimmung mit den Firmen und Betrieben, von
denen wir zum Teil wissen, dass die vorhandenen Anschliisse der
Telekommunikationsanbieter nicht mehr ausreichen. Die ersten
Vertrage sind hier bereits unterschrieben - und es gibt eine
grolRe Zahl weiterer Unternehmen, mit denen die Stadtwerke
im Gespréch sind. Davon profitieren dann auch &ffentliche Ge-
baude und unsere Schulen, die ebenfalls kurz- und mittelfristig
eigene Glasfaseranschliisse benstigen werden.

Nattrlich werden auch die Wohngebdude in der Stadt auf lan-
ge Sicht einen eigenen Glasfaseranschluss benétigen - das
Vectoring, das die Telekom anbietet, wird hier nur eine Uber-
gangstechnologie sein. Hier baue ich auch auf die Telekommu-
nikationsanbieter, die selbst ein hohes Interesse daran haben
mssen, ihre Kunden zu halten. Sollten diese das nicht so se-
hen, miissen wir gegebenenfalls auch hier mit unseren eigenen
Stadtwerken tdtig werden. Klar ist allerdings, dass ein Glasfa-
seranschluss bis ins eigene Haus oder die eigene Wohnung zu-
nichst mit hohen Investitionen verbunden sein wird, weshalb es
das sicher von keinem Anbieter zu den Kosten geben wird, die
unsere Biirger heute bezahlen.

Auch im Landkreis Ludwigsburg wird dieses Thema derzeit in-
tensiv bearbeitet, um die weilen Flecken, die es auch bei uns
noch gibt, mit schnellem Internet versorgen zu kénnen.

Sie sehen, es tut sich viel in Bietigheim-Bissingen. Wer unsere
Stadt nicht oder noch nicht so gut kennt, sollte uns deshalb bald
einmal besuchen. Machen Sie sich selbst ein Bild vom Leben
und den vielen Angeboten in unserer Stadt. Es lohnt sich! Ich
und die tibrigen rund 44.000 Bietigheim-Bissinger wiirden uns
sehr freuen zu zeigen, was diese Stadt am Zusammenfluss von
Enz und Metter so lebenswert und liebenswiirdig macht!

Joachim Koz,

j.koelz@bietigheim-bissingen.de,

www.bietigheim-bissingen.de ll
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»Handel sollte nahtloses Einkaufen liber alle Kandle hinweg ermé&glichen”

Der Handel muss sich neu erfinden

» Kunden wollen das Beste aus
Online- und Offline-Shopping-Welt

» Jeder zweite Online-K&ufer sieht
die Grenzen zwischen Online und
Offline zunehmend verschwinden

Berlin, den 14. Marz 2018

Ob stationdrer Handel oder On-
line-Handler - die Digitalisierung veran-
dert das Einkaufen. Kunden haben neue
Anforderungen an die Verfuigbarkeit von
Produkten, die Transparenz von Preisen
und das komplette Einkaufserlebnis. Die
Handler mussen darauf reagieren. Das
hat eine reprasentative Befragung im
Auftrag des Digitalverbands Bitkom
unter 1.152 Internetnutzern ab 14 Jahren

das Produkt sofort mitnehmen (79 Pro-
zent) sowie Versandkosten sparen kann
(55 Prozent) und dass man im Geschift
personlich beraten wird (62 Prozent).
,Verbraucher schitzen es, sowohl online
als auch offline einzukaufen. Die Kunden
wollen das Beste aus beiden Welten - und
das nahtlos. Sie méchten online schauen
kénnen, ob ein Kleidungsstiick im Laden
in der entsprechenden GroRRe vorliegt. Im
Geschift schitzen sie innovative Services
dank digitaler Technologien, beispiels-
weise ein Tablet, mit dem sie in der Um-
kleidekabine andere GréRen anfordern
kénnen®, sagt Bitkom-Handelsexpertin
Julia Miosga.

Sechs von zehn Online-Kiufern (61 Pro-

Online-Shopping beliebter als Fuf3géingerzone

Wo kaufen Sie lieber ein —im stationdren Handel oder im Internet?

Keine
Priferenz 46%

WeiR nicht 1%

’Efﬁ. 4

i Kaufer ab 14Jahren (n=1104),
Quelle: Bitkom Ressarch

kann die Summe der Antelle von 100 Prozent abweichen

Stationdr 21%

@
| |
| ]

l |

Online 33%

bitkom

ergeben.

Sosagen 77 Prozent aller Online-Shopper,
dass sich der stationdre Handel in den In-
nenstiddten neu erfinden muss. Ahnlich
viele Befragte (75 Prozent) finden, dass
der stationdre Handel nicht mit den Prei-
senim Internet mithalten kann. Allerdings
sagen lediglich 29 Prozent der Befragten,
dass Online-Shops im Vergleich zum sta-
tiondren Handel den besseren Service
haben. Auch in anderen Belangen hat der
Offline-Handel die Nase vorne. In den
Augen der Online-Shopper sind die wich-
tigsten Vorteile des Kaufs im stationdren
Handel, dass man das Produkt anfassen
und testen kann (83 Prozent), dass man

10 WIRTSCHAFTsforum

zent) sind der Meinung, dass der statio-
ndre Handel auf digitale Technologien
setzen sollte, um einzigartige Einkaufs-
erlebnisse zu schaffen. Mehr als die
Halfte der Befragten (57 Prozent) sagt
auBerdem, dass durch die Digitalisierung
Online- und Offline-Handel miteinander
verschmelzen. ,Der hybride Kunde ist
langst Wirklichkeit. Nun sollte der Han-
del unbedingt entsprechende Konzepte
und Angebote nachlegen, um ein nahtlo-
ses Einkaufen egal tiber welchen Kanal zu
ermoglichen®, sagt Miosga.

Weitere Ergebnisse aus der Studie ,,On-
line-Shopping beliebter als Einkaufen
im Laden“ gibt es unter: www.bitkom.

org/Presse/Presseinformation/Online-Shop-
ping-beliebter-als-Einkaufen-im-Laden.html
Bitkom vertritt mehr als 2.500 Unterneh-
men der digitalen Wirtschaft, davon gut
1.700 Direktmitglieder. Sie erzielen allein
mit IT- und Telekommunikationsleistun-
gen jahrlich Umsatze von 190 Milliarden
Euro, darunter Exporte in Hohe von 50
Milliarden Euro. Die Bitkom-Mitglieder
beschéftigen in Deutschland mehr als
zwei Millionen Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter. Zu den Mitgliedern zdh-
len 1.000 Mittelstandler, mehr als 400
Start-ups und nahezu alle Global Player.
Sie bieten Software, IT-Services, Tele-
kommunikations- oder Internetdienste
an, stellen Gerite und Bauteile her, sind
im Bereich der digitalen Medien tdtig
oder in anderer Weise Teil der digitalen
Wirtschaft. 80 Prozent der Unterneh-
men haben ihren Hauptsitz in Deutsch-
land, jeweils acht Prozent kommen aus
Europa und den USA, vier Prozent aus
anderen Regionen. Bitkom fordert und
treibt die digitale Transformation der
deutschen Wirtschaft und setzt sich fur
eine breite gesellschaftliche Teilhabe an
den digitalen Entwicklungen ein. Ziel ist
es, Deutschland zu einem weltweit fiih-
renden Digitalstandort zu machen.

Teresa Tropf,
t.tropf@bitkom.org,

www.bitkom.org ll
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Dr. Nicole Hoffmeister-Kraut MdL, Wirtschaftsmi-
nisterin des Landes Baden-Wiirttemberg

Der vom Wirtschaftsministerium Ba-
den-Wiirttemberg angekiindigte Dia-
log-Prozess ,,Zukunft Handel 2030*
wird derzeit vorbereitet. Die Idee hierzu
stammt von der CDU-Landtagsfraktion,
welche sich bereits letztes Jahr diesem
Thema und seiner Umsetzung gewidmet
hat. Das Wirtschaftsministerium hat
sich als federfiihrende Institution um
Planung und Umsetzung der Idee gekiim-
mert. Ziel soll es sein, dass Vertreter aus
Politik, den kommunalen Landesverbdn-
den und der Organisationen des Handels
gemeinsam aktuelle und zukiinftige He-
rausforderungen beleuchten und Hand-
lungskonzepte entwickeln.

Wir fragten bei Wirtschaftsministerin
Dr. Nicole Hoffmeister-Kraut MdL nach
dem Stand der Dinge.

B Dr. Hoffmeister-Kraut MdL: ,Wir
haben ein Konzept entwickelt, das unter
anderem finf regionale Workshops zu
wichtigen Zukunftsthemen des Han-
dels vorsieht. Dazu gehéren die Zukunft
der Innenstadte, die Digitalisierung, die
Qualifizierung und Fachkraftesicherung
sowie der Bereich Nahversorgung und

Schwerpunkt

Wirtschaftsministerin Dr. Nicole Hoffmeister-Kraut MdL zum

digitalen Wandel im Einzelhandel

Landeskonzeption

,Handel 2030*

(rechtliche) Rahmenbedingungen des
Einzelhandels. In den Workshops sol-
len konkrete Handlungsvorschlage fur
den Einzelhandel in Baden-Wiirttem-
berg erarbeitet werden. Derzeit planen
wir die ndchsten Umsetzungsschritte
und bereiten die einzelnen Workshops
organisatorisch und inhaltlich vor. Mit
den Workshops wollen wir voraussicht-
lich im zweiten Quartal starten. Zuvor
werde ich die Spitzenvertreter unserer
Partner noch zu einem Auftaktgespréach
einladen.”

Die Weiterbildungsoffensive ,,Zusatz-
qualifikation professioneller Online-
Handel“ - von Ihrem Haus gefdrdert und
von der BWGV-Akademie durchgefiihrt
— ist offenbar abgeschlossen. Wie war
die Resonanz und kann das WM sich eine
weitere finanzielle Forderung in diesem
Bereich vorstellen? In der Praxis hat man
oft den Eindruck, dass es insbesondere
bei der Handhabung verschiedenster So-
cial-Media-Bereiche zum Auf- und Aus-
bau der verschiedenen Cross-Channel-
Kaufverfahren noch Lern- und Umset-
zungsbedarf bei den Einzelhdndlern gibt.

Ml Dr. Hoffmeister-Kraut MdL: ,,Im Zuge
der digitalen Transformation verdndert
sich auch das Informations- und Kon-
sumentenverhalten im Einzelhandel.
Durch die Zusatzqualifikation zum On-
line-Handler bereiten wir Einzelhan-
delsfachkréfte auf die digitale Zukunft
des stationdren Einzelhandels vor. Das
neu entwickelte Weiterbildungskon-
zept wird zurzeit von einem Pilotkurs
erprobt. Das Interesse daran ist groR,
und das zeigt uns ganz deutlich, dass
wir mit dem Angebot genau richtig
liegen. Solche Fortbildungsinitiativen
sind ein wesentlicher Baustein, um die
Innovations- und Wettbewerbsfahig-
keit des Einzelhandels in Baden-Wiirt-
temberg zu starken und die Potenziale

der Digitalisierung zu nutzen. Wir ent-
wickeln gerade ein Férderkonzept, um
das Themenfeld Digitalisierung und
berufliche Weiterbildung bald noch
weiter voranzubringen.”

Ein weiterer Aspekt des Uberlebens des
klassischen Einzelhandels sind sicherlich
Aspekte wie Breitbandausbau und die inf-
rastrukturellen Bedingungen fiir attraktive
Innenstddte (Verkehrsanbindung, Ausbau
OPNV, drohende Fahrverbotsumsetzung).
Gibt es auf Regierungsebene Uberlegungen
der beteiligten Ministerien zu einer gemein-
samen Mafsnahmenbiindelung auf Landes-
ebene (eine Art ministerieniibergreifender
Task Force)?

B Dr. Hoffmeister-Kraut MdL: ,Die
verschiedenen infrastrukturellen The-
men werden auch im Dialogprozess
Handel 2030 eine Rolle spielen. Dafir
werden die zustdndigen Ministerien in
die Workshops einbezogen. Wir diirfen
allerdings nicht vergessen, dass auch
der Handel - und nicht nur Zulieferer
und Hersteller - von dem derzeitigen
Umbruch der Automobilwirtschaft be-
troffen ist. Um diesen Prozess aktiv zu
begleiten, hat die Landesregierung den
Strategiedialog Automobilwirtschaft
gestartet. Innerhalb dieses Strategie-
dialogs werden die Themen des Wirt-
schaftsministeriums im Transforma-
tionsrat gebiindelt. Speziell fir die
Herausforderungen im Handel haben
wir eine Arbeitsgruppe eingerichtet,
die eine Situationsanalyse durchfiihrt,
Handlungsoptionen aufzeigt und erste
MaRnahmenvorschldge erarbeitet.”

Frau Ministerin, vielen Dank fiir das
Gespréch.

Dr. Nicole Hoffmeister-Kraut MdL,

pressestelle@wm.bwl.de,

www.wm.baden-wuerttemberg.de ll
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Der Weg in die

Eine kleine Gemeinde schafft, was Bundesregierung und private
Telekommunikationsfirmen seit Jahren versdaumen:

Gigabit-Gesellschaft

Als Initiator des ,Modells Hohentengen*“
hat Burgermeister Martin Benz etwas auf
den Weg gebracht und bereits seit einiger
Zeit umgesetzt, was unserem Staat und
wohl auch den groRBen Telekommunika-
tionsfirmen sichtlich Probleme bereitet:

Die flaichendeckende Anbindung aller
Regionen in Deutschland an ein schnel-
les Glasfasernetz. Einer der wichtigsten
Standort- und Wirtschaftsfaktoren -
nicht nur, aber auch fiir den Einzelhandel.

Genau das aber hat er fir seine Ge-
meinde Hohentengen bereits geschafft.
Statt auf langwierige Forderzusagen zu
warten, hatte er sich persénlich fach-
kundig gemacht und war auch bereit, ein

unternehmerisches Risiko einzugehen.
Die Gemeinde hatte einen Eigenbetrieb
gegriindet und selbstinitiiert den Breit-
bandausbau in der Gemeinde umgesetzt.
Von jedem Gebédude, ob Firma, Privat-
haus oder offentliche Einrichtung, ist es
in Hohentengen moglich, schnell und
einfach ins Internet zu kommen. Die an-
sassige Wirtschaft und die Blrger waren
und sind dankbar fiir den Mut und die
Weitsicht der Initiatoren. Im Landkreis
Waldshut gibt es mittlerweile einen ei-
gens daflir gegriindeten Zweckverband,
der dieses Erfolgsmodell auf den Land-
kreis ausdehnt.

Wie bewertet Blirgermeister Martin Benz
aus seiner Praxiserfahrung heraus die

Egal, ob Sammelhefter, DIGI-Finisher, Foldnak Broschiiren-

Fertiger, kleine Drahtheftmaschinen oder Schmalheftkdpfe!
Mit Hohner Anlagen bleibt die Produktion in der

Druckweiterverarbeitung auf lange Sicht erweiterbar
und anpassungsfdhig. Denn bei Hohner ist Flexibilitdt

mehr als nur ein Wort.

Flexible Lésungen fir Ihre Vielfalt? Hohner — perfection in postpress

Hohner Maschinenbau GmbH Phone +49 74 62/94 68 - 0
Génsacker 19 Fax  +497462/9468 20
D-78532 Tuttlingen info@hohner-postpress.com
Germany www.hohner-postpress.com
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hohner

perfection in postpress
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Hier geht es zur
www.mit-bw.de

Martin Benz, Biirgermeister Hohentengen

ambitionierten Formulierungen im Koali-
tionsvertrag der neuen Bundesregierung
und welchen praktischen Verbesserungs-
bedarf sieht er:

Im Koalitionsvertrag heif3t es:

 ,Flachendeckender Ausbau mit Giga-
bit-Glasfaser-Netzen bis 2025 (mit
Rechtsanspruch ab 2025),

r————————_—1




» Vorrang fir unterversorgte, landliche
Regionen: Glasfaser bis zum Haus in
jeder Gemeinde, Schulen, Gewerbe-
gebiete u. a. bereits in dieser Legislatur
direkt ans Glasfasernetz anbinden: 10-
12 Mrd. Euro. (aus UMTS- und 5G-Li-
zenzvergaben - bis 2021)

« Klare Absage an weitere Forderung von
Telekom-Kupfernetzen.*

Antwort Biirgermeister Martin Benz:
Grundsdtzlich kann man sagen, dass das
Ziel ,Weg in die Gigabit-Gesellschaft“ ge-
nau das richtige Ziel ist. Wenn diese Kapa-
zitdat wirklich durch den Kunden genutzt
werden sollte, bleibt nur der Aufbau eines
FTTH-Netzes. Damit verbunden sind je-
doch Unklarheiten, die dringend gekldrt
werden miissen wie z. B.

1. Der Aufbau (kompletter Neubau) eines
bundesweiten Glasfasernetzes ana-
log zu dem eines Telefonnetzes wiirde
nach unserer Schatzung ca. 120 Mrd.
Euro kosten. Daher sind u. E. die an-
gepeilten 10-12 Mrd. Euro eher an der
unteren Grenze liegend zu betrachten.

Viel wird davon abhdngen, inwieweit
Synergien genutzt werden kdnnen.

. Der MaRstab, nach der sich bislang die

Unterversorgung richtet, muss drin-
gend nach oben angepasst werden.
Die Grenze von 50 Mbit/s wider-
spricht dem o. g. Ziel und der rasan-
ten Entwicklung.

. Open Access (offener Zugang -

Anm. Red.) muss und kann sich rein
auf technischem Gebiet abspielen.
Sonst ereignet sich weiterhin das, was
auch bisher den Ausbau blockiert.
Trittbrettfahrer, die nicht bereit sind
zu investieren, hangen sich an offent-
liche BaumaRnahmen, die ja erst dann
beginnen diirfen, wenn ein Marktver-
sagen festgestellt wurde. Dabei soll die
offentliche Hand die finanzielle, plane-
rische und organisatorische Hauptlast
tragen. Private konnen dann durch we-
nig Geld, das sie investieren miissen,
den Fortschritt durch die &ffentliche
Hand regelrecht torpedieren. Lang-
wierige Verfahren bei der Bundesnetz-

Kontaktloses Laden und Entladen

von smarten Zellen:

Energiespeicherung

bei RIVA.

POW=R

205

ACIn @ Out

Mehr Informationen gibt es auf www.rivagmbh.de

RIVA ist auf Facebook! www.facebook.com/rivaengineering
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agentur sind bereits jetzt die Folge.
Ein Open Access kann jederzeit diskri-
minierungsfrei vonseiten der aktiven
Technik gewahrleistet werden.

. Privatwirtschaftlicher Glasfaseraus-

bau muss zu den gleichen Rahmen-
bedingungen wie ein Ausbau durch
die offentliche Hand erfolgen. Ein
»Rosinenpicken* ist zu verhindern. In-
sofern wére das Thema ,Vectoring*
so weit wie moéglich zu untersagen.

. Die biirokratischen Hiirden fiir Zu-

schiisse sollen abgebaut werden.
Dieses Ansinnen ist zu unterstiitzen.
Allein die bisherigen Erfahrungen
- nicht nur beim Glasfaserausbau -
sprechen eine andere Sprache. Hier
darf nur eine Gruppe ohne Interes-
senskonflikte tatig werden, die u. a.
Bundes- und Landesférderung aufein-
ander abstimmt.

Martin Benz,
info@hohentengen-ah.de;

www.hohentengen.de ll

Unsere Batteriezellen mit
Wechselrichter sind zwischen
den unterschiedlichen Systemen
universell austauschbar und
verbinden sind kontaktlos mit der
jeweiligen Einheit. Die Ener-
gieUbertragung erfolgt mittels
sicherer und effektiver Indukti-
onstechnologie.

RIVA — Energie fur
modernes Arbeiten
und Leben.

Jede Zelle kann bei voller Last
risikofrei gewechselt werden.
Funken oder Stromschlage sind
bauartbedingt ausgeschlossen.
Die Zellen sind versiegelt und
wasserdicht. Egal ob zu Hause
oder unterwegs - Sie sind
bestens versorgt!

Manfred-von-Ardenne-Allee 33
71522 Backnang
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Aus den Kreisen & Bezirken

MIT Esslingen

Marcus Miiller als Vorsitzender bestatigt

Am Kreismittelstandstag wurde Marcus
Miiller im Amt des Kreisvorsitzenden der
Mittelstandsvereinigung der CDU besta-
tigt. Durch die Versammlung fiihrte der
Bezirksvorsitzende Ulrich Bauer. Marcus
Miiller berichtete Uber die Aktivitdten
des Kreisverbands der letzten 24 Monate.
Zu Mdllers Stellvertretern wurden Erika
Schlauch und Franz Pfeffer gewahlt. Als
Schatzmeister fiihrt Walter Wittmann
die ndchsten zwei Jahre die Finanzen
des Kreisverbands. Fiir die Pressearbeit
zeichnet Holger Kappel verantwortlich.
Weitere Mitglieder des Kreisvorstands
sind Ursula Scherer (Schriftfiihrerin), An-
gelika Harm (Internetbeauftragte), Rose-
marie Allgaier, Anette Beck, Dr. Hartmut
Benkert, Robert Knorre, Robert Kreiden-
weil, Manfred Nagel, Renate Schindler
und Prof. Erich Sigel erganzen den Vor-
stand als Beisitzer.

Der Bundestagsabgeordnete Michael
Hennrich berichtet aus Berlin vom Start
der neuen GroKo.

Der Kreismittelstandstag hat einen An-
trag fir den kommenden MIT Bezirks-
mittelstandstag beschlossen, in dem die

Der neu gewdhlte Kreisvorstand der MIT Esslingen

Moscheen und die dort tdtigen Imame
starker kontrolliert werden sollen und
die Indoktrinierung durch Staatsorga-
ne bspw. der Turkei in den Moscheen
in Deutschland. Des Weiteren wur-
de beschlossen zu fordern, dass die in

Deutschland tatigen Imame in Moscheen
auf Deutsch predigen missen.

Holger Kappel,
holger.kappel@t-online.de,

www.mit-esslingen.de
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o - Weinprobe irrémischen.M

MIT Mannheim

Aus den Kreisen & Bezirken

Ausgelassene Stimmung herrschte bei den Teilnehmern

Planwagenfahrt bei Wein, Wurst und Gesang

Die Pfalz - es ist die Landschaft, die einen Besuch so reizvoll
macht. Bekannt ist die Region an der Deutschen WeinstraRe vor
allem fur ihren ,Goldenen Wein“, der liebevoll groRflachig an-
gebaut wird. So auch in und um Bad Diirkheim. Deshalb wurde
diese Kurstadt am Rande des Pfélzer Waldes als Ausgangspunkt
fur eine circa dreistiindige Planwagenfahrt durch die Weinberge
gewahlt.

Erste Station der Fahrt durch die gold-rot gefarbte Rebenland-
schaft war die alte Rdmervillaam Annaberg. Hier ist heute noch
die antike Wasserleitung von Anfang des 1. Jahrtausends zu
sehen. Im historischen Gemauer war es dann Zeit fir die erste
Weinverkostung: Riesling — er zdhlt zu den hochwertigsten und
kulturpragenden Gewachsen dieser Region.

Weiter fiihrte der Weg mit Minnegesang sowie lustigen Anek-
doten aus der Pfalz und weiteren Weinprébchen vorbei an der
Romerkelter mit einer Roséwein-Probe. Beim rémischen Her-
renhaus Weilberg mit traumhaftem Blick auf die Weinebene war
es Zeit fur eine gemitliche Vesper mit Pfalzer Spezialitdten und
- natiirlich - mit Weinprobe.

»Neben politischen Veranstaltungen gehoren auch gesell-
schaftliche zum Terminkalender der MIT Mannheim*, so der
Kreisvorsitzende Alexander Fleck, ,schlieRlich stirkt dies das
Zusammengehorigkeitsgefiihl und aus Gasten werden auch oft
Mitglieder.”

Alexander Fleck,
alexander-fleck@t-online.de,

www.mit-mannheim.de [l
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Aus den Kreisen & Bezirken

MIT Baden-Baden / Rastatt

MIT-Unter-
nehmertreff:
IT-Sicherheit

~Warum IT-Systeme nicht sicher sein kon-
nen — und warum Sie trotzdem in IT-Sicher-
heit investieren sollten.“

Mit den Worten ,,Sicherheit ist ein relativer
Zustand der Gefahrenfreiheit, wobei es
hundertprozentige Sicherheit nicht gibt“
eroffnete Dipl.-Wirtschaftsing. Mathias
Dalheimer, Mitarbeiter am Fraunhofer In-
stitut fir Techno- und Wirtschaftsinforma-
tik, Spezialist fiir IT-Sicherheit und Mitglied
im Chaos-Computerclub seinen Vortragim
Rahmen des MIT Unternehmertreffs, der
am 1. Mdrz 2018 im Hotel Froschbéchel
in Buhl stattfand. Mehr als 50 Mitglieder
und Géaste waren der Einladung der Mittel-
standsvereinigung zum Vortrag uber ein
spannendes und allgegenwdrtiges Thema
gefolgt: ,Warum IT-Systeme nicht sicher
sein kénnen - und warum Sie trotzdem in
IT-Sicherheit investieren sollten®.

Energiesparen mit
3M-Fensterfolien.

Mit transparenten 3M-Sonnenschutzfolien von
AUDAX reduzieren Sie lhre Energiekosten
nachhaltig, wahrend das Licht im Raum bleibt.

AUDAX

75365 Calw, Tel. 0 70 51/16 25-0
eMail: info@audax.de

www.sonnenschutz-folien.eu

werbeform.de
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UND
VEREINIGUNG
SU BAD fRA

(Von links) Dr. Anemone Bippes, Mathias Dalheimer, Dirk Walter

Mathias Dalheimer stellte seine Fach-
kompetenz Uberzeugend unter Beweis.
Die Vorsitzende der MIT, Dr. Anemone
Bippes, eroffnete den Abend mit Frage
nach den Zielen der IT- und Datensicher-
heit. Datensicherheit, so Dr. Bippes, habe
das technische Ziel, Daten jeglicher Art
in ausreichendem MalRe gegen Verlust,
Manipulationen und andere Bedrohun-
gen zu sichern und gehore deshalb in die
Planung und Kontrolle eines jeden Unter-
nehmens. Die Sicherheit in diesen Be-
langen sei nicht zuletzt ein menschliches
Bediirfnis. Trotzdem seien viele Unter-
nehmen zu diesem Thema zundchst zu-
riickhaltend bis negativ eingestellt. Ganz
nach dem Motto: Es ist noch immer gut
gegangen.

Dalheimer gab Beispiele tiber den Einsatz
komplexer IT-Systeme in der Welt der
Wirtschaft. SchweiRroboter in Produk-
tionsprozessen, Handels- und Logistik-
plattformen sowie die Netzsteuerung in
der Energieversorgung waren nur einige
Beispiele, die Nutzen und Abhangigkeit
im Alltag verdeutlichten. Er gab einen
Uberblick tiber mégliche Angriffe auf
IT-Systeme mittels Schadsoftware (Viren)
die mithilfe von Trojanern in Systeme mit
dem Ziel von Erpressung und Zerstérung
eingeschleust werden. Tools zum Bau
solcher Anwendungen seien im Darknet

kauflich erhiltlich. Gefilschte Hardware,

wie zum Beispiel manipuliere USB-Sticks,

seien weitere Methoden. Entdeckte

Schwachstellen in den Betriebssyste-

men und Softwareanwendungen seien

Wirtschaftsguter, die von Profis an ,,Gut*

oder ,B6se“ verkauft werden kénnen.

Leider wiirden Softwarehersteller nicht

fir Schwachstellen haften. Incentives fur

sichere Anwendungen wiirden weitge-
hend fehlen. Er stellte folgende Thesen in
den Raum:

1. Firewalls und Virenscanner halten nur
naiven Angriffen stand,

2. Staat und Softwareindustrie ver-
hindern aus Eigeninteresse sichere
Systeme,

3. Das Sicherheitsbewusstsein der Mit-
arbeiter sei genauso wichtig wie tech-
nische MaRnahmen.

Oft steht die Bequemlichkeit der Men-
schen der Sicherheit im Weg. Der Brand-
schutz mit einem Biindel von MaRnah-
men in unterschiedlichen Bereichen
konnte hier als Vorbild dienen. Der Vor-
trag erreichte sein Ziel zu sensibilisieren
und endete in einer lebhaften und vielfal-
tigen Diskussion zum Thema.

Rainer Gértner,
Rainer.Gaertner@unicredit.de,

www.mittelstand-bad-ra.de



Wirtschaftsstaatsekretérin
Katrin Schiitz referierte
bei der MIT Karlsruhe-Land

Mittelstand
im Land
steht im
Mittelpunkt

Bruchsal-Biichenau (js). ,,Mittelstand im
Mittelpunkt” lautete das Thema von Staats-
sekretdrin Katrin Schiitz bei der Mitglieder-
versammlung der CDU Mittelstandsver-
einigung Karlsruhe-Land (MIT). Neben den
Mitgliedern der Mittelstandsvereinigung
waren auch zahlreiche interessierte Unter-
nehmer aus der Region ins Hotel Ritter in
Blichenau gekommen.

»Der Mittelstand ist eine tragende Sdule
der Gesellschaft und sorgt fiir Wohlstand
und soziale Sicherheit. Gleichzeitig tragen
die Unternehmen einen wesentlichen Teil
der Verantwortung fiir wichtige politische
Fragen wie Arbeit und soziale Sicherung.
Die CDU Mittelstandsvereinigung ist dabei
ein wichtiges Bindeglied zwischen Unter-
nehmern und der Politik*, erklarte die Kreis-
vorsitzende der MIT Karlsruhe Land, Nicole
LaCroix, in ihrer BegriiBung. Mit ihren Infor-
mationsveranstaltungen wolle die MIT den
Dialog zwischen Unternehmern und ver-
antwortlichen Politikern voranbringen. ,,Die
Politik muss die Rahmenbedingungen so ge-
stalten, dass die Unternehmen wirtschaftlich
erfolgreich arbeiten kénnen*, so LaCroix.
»Mittelstand ist auch eine Haltung*, erklar-
te Staatssekretdrin Katrin Schiitz zum Auf-
takt ihres Impulsvortrages und erlduterte
die wirtschaftliche Situation des Landes
Baden-Wiirttemberg. Im Mittelpunkt ihres
Vortrags standen vor allem die Wirtschafts-
themen, die den Mittelstand derzeit bewe-
gen, und sie stellte dabei die Schwerpunkte
der Landesregierung und des Wirtschaftsmi-
nisteriums vor.

,Der starke Mittelstand macht die wirt-
schaftliche Kraft unseres Bundeslandes
aus. Aus dieser Breite mittelstandischer
Unternehmen kommen besonders viele ba-
den-wiirttembergische ,,hidden champions*

J
{
|

A |

| I_"I(Von links) Staatssek

die national und international sehr erfolg-
reich sind“, erklarte Katrin Schiitz.

Die Breite von starken Unternehmen auch
in landlichen Gebieten erzeugten aber auch
Handlungsbedarf fir die Politik, beispiels-
weise wenn diese Firmen schnelles Internet
benétigten und der Breitbandausbau auf
dem Land nicht schnell genug vorankommt.
»Die flichendeckende Versorgung mit
schnellem Internet ist eines der wichtigsten
Themen, das sich die Landesregierung auf
die Fahnen geschrieben hat. Das Land in-
vestiert hier jedes Jahr 130 Millionen in den
Breitbandausbau und das Wirtschaftsminis-
terium stellt 72 Millionen fiir Digitalisierung
bereit*, berichtete Katrin Schiitz. Das Land
unterstiitze die Unternehmen beim Trans-
formationsprozess mit zahlreichen Initiati-
ven und Informationsangeboten.

Schiitz machte aber auch klar, dass es eini-
ge Herausforderungen geben werde. Zum
einen werde der Aufschwung nicht immer
so weitergehen und zum anderen habe die
Uberalterung der Bevélkerung massive Aus-
wirkungen auf die Arbeitswelt. Beispielswei-
se gebe es auch in Baden-Wiirttemberg viele

Griinemayé&.Abt
BUROEINRICHTUNGEN

GRUENEMAY-ABT.DE

PRODUKTDESIGN: VOLKER EYSING

Aus den Kreisen & Bezirken

Mittelstandler, die dringend eine Nachfolge-
regelung suchten.

Mit den anwesenden Unternehmern fiihrte
die Staatssekretdrin eine engagierte Diskus-
sion. Neben Breitbandversorgung und Digi-
talisierung war vor allem fiir die Handwerker
die Versorgung mit qualifizierten Mitarbei-
tern und Nachwuchskriften ein wichtiges
Thema. Herausforderungen gibt es im Hand-
werk nach wie vor, wenn es darum geht, Aus-
zubildende fiir einen Handwerksberuf zu
begeistern. Breiteren Raum nahm auch die
aktuelle Situation der Automobilindustrie
ein, die fur Baden-Wurttemberg von beson-
derer Bedeutung ist. Die Autobauer mussten
die Konsequenzen aus dem Dieselskandal
tragen und durften die Kosten nicht auf den
Steuerzahler abwalzen, forderten einige der
Anwesenden. Kritisiert wurde auch, dass die
Hersteller technologische Entwicklungen
wie Elektromobilitat schlicht verschlafen
haben.

Jurgen Scheurer,

juergen.scheurer@outlook.com,

www.mit-karlsruhe-land.de [l
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Aus den Kreisen & Bezirken

(Von links) Der neue Vorsitzende Michael Jacobi, Armin Maschke, Petra Maschke, Dr. Klaus-Peter Lorcher, Hans-Peter Gailing

MIT Ludwigsburg

Michael Jacobi zum neuen Vorsitzenden
der MIT Ludwigsburg gewahlt

Jacobi 16st Armin Maschke ab, der zuvor sechs Jahre den Kreis-
verband geleitet hatte. In seiner Antrittsrede wiirdigte Jacobi,
Geschéftsfihrer einer PR-Agentur, die Verdienste Maschkes im
Einsatz fur den Mittelstand. Kampferisch, herausfordernd und
immer mit konstruktiver Kritik, so Jacobi, habe Armin Maschke
in den Diskussionen mit Prominenz aus Politik und Wirtschaft
die Positionen der MIT vertreten.

Datentechnik:

OEM-Systemkomponenten fiir die RFID-
Technik in der Sicherheits- und Identifi-
kationsbranche

Verbindungstechnik:

Konfektionierte Kabel, umspritzte Kabel
und Stecker, Geratesteckverbinder und
kundenspezifisch entwickelte Steckver-
bindersysteme

phg Peter Hengstler
GmbH + Co. KG
Telefon 0 74 20 / 89-0
www.phg.de

Die richtige Verbindung
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In seiner Antrittsrede ging der neue Vorsitzende auf aktuelle wirt-
schaftspolitische Themen ein. Innovationen werden in Deutsch-
land von ubertriebener Biirokratie, von Banken und Finanzim-
tern zu oft blockiert, erklarte Jacobi, der selbst mehrere Start-Up
Unternehmen gegriindet hat. Die Politik versuche zwar seit Jahren
Unternehmensgriindungen zu erleichtern. In der Realitdt hatten
Neugriindungen aber nach wie vor mit einer Vielzahl von unnétig
zeitraubenden und kostspieligen Hindernissen zu kampfen.

Als ebenso iiberfillig hilt der MIT-Vorsitzende Anderungen
in der Unternehmensbesteuerung. Der Staat muss den Unter-
nehmen gentigend Geld fiir Investitionen lassen. Die MIT set-
ze grolRe Erwartungen an den neuen Wirtschaftsminister Peter
Altmaier, an den sie den groBen Wunsch richte: Eine Regierung
sollte erst dafuir sorgen, dass Steuern erwirtschaftet werden
kénnen, bevor sie das Geld ausgibt.

Bei den Wahlen wurden als Stellvertreter Manfred Bechtel, Fa-
bian Gramling MdL und Dr. Klaus-Peter Lércher in ihren Am-
tern bestdtigt. Schatzmeister der MIT bleibt Edgar Springer. Als
Beisitzer komplettieren den Vorstand Maria Piqueras, Andreas
Bauer, Riidiger Beck, Dr. Jochen Beckert, Enrico Finn, Hans-Pe-
ter Gailing, Reinhard Hanle, Rolf Janiak, Christian Kohle, Bernd
Mannsperger, Markus Noz, Werner Oswald, Michael Schelle
und Michael Wiesner.

Fiir 30 Jahre Mitgliedschaftin der MIT wurden geehrt: Hans-Wal-
ter Jager und Georg Klaus.

MIT Ludwigsburg,
info@mit-ludwigsburg.de,

www.mit-ludwigsburg.de



MIT Baden-Wiirttemberg

Ulrich Bauer, Bezirksvorsitzender MIT Nordwiirttemberg, nimmt
die geplanten steuer- und arbeitsrechtlichen Vorhaben im neuen
Koalitionsvertrag unter die Lupe

sunser Steuersystem ist
kompliziert, teuer und

ungerecht!*

Im neuen Koalitionsvertrag zwischen CDU/
CSU und SPD werden unter der Rubrik
»Gute Arbeit, breite Entlastung und sozia-
le Teilhabe“ verschiedene Vorhaben fiir die
ndchsten dreieinhalb Jahre festgeschrieben:
Einzelpunkt ,Verbesserungen/Chancen fiir
den Mittelstand“:

Zeile 2246ff. Lohnkostenzuschiisse bei Be-
schdftigung von Langzeitarbeitslosen: 4
Mrd. Euro

Frage: Welche Erfahrungen gibt’s im Mittel-
stand mit der AN-Klientel ,,Langzeitarbeits-
lose“ und ist der Lohnkostenzuschuss, der
durch die Arbeitsagentur gezahlt wird,
tatsdchlich ein Anreiz zum Einstellen eines
Langzeitarbeitslosen?

B Ulrich Bauer: Langzeitarbeitslo-
se sind mehr als ein Jahr aus dem Er-
werbsleben ausgeschieden, oft auch
lénger. Dies trifft immerhin noch auf
ca. 900.000 Menschen zu. Jemanden
aus dieser Gruppe einzustellen, be-
deutet oft, ihn abgesehen von der not-
wendigen fachlichen Qualifizierung

auch (wieder) an einen geregelten und
effektiven Tagesablauf heranzufiihren.
Gerade im Mittelstand wird der einzel-
ne Mensch nicht nur als Arbeitskraft
gesehen und wir kénnen individuell auf
die einzelnen Schwichen eingehen, so
wie wir dies im Ubrigen auch seither
bei unseren Mitarbeitern gemacht ha-
ben. Ein Lohnkostenzuschuss kann uns
dabei helfen, diese Forderung im Be-
trieb zumindest teilweise kostenmaRig
abzufedern.

Wie beurteilen Sie die Sinnhaftigkeit des
Projekts aus Mittelstandssicht?

B Ulrich Bauer: Lohnkostenzuschiisse
fangen zumindest teilweise einen Teil
der Kosten einer anfanglich verminder-
ten Leistungsfahigkeit auf und schaffen
damit einen Anreiz zur Einstellung von
Menschen, die ldngere Zeit aus dem Er-
werbsleben ausgeschieden waren. Man
sollte aber auch nicht tibersehen, dass
bedingt durch den schnellen techni-
schen Wandel auch eine fachliche Fort-

Ulrich Bauer, Bezirksvorsitzender MIT Nordwiirt-
temberg

bildung und Qualifizierung notwendig
ist, die zumindest teilweise liberbetrieb-
lich erfolgen muss und fur die auch zu-
satzliche finanzielle Mittel bereitgestellt
werden missen.

2441ff. Absage an Steuererhéhungen:
Frage: Wo liegt das Steuersystem Deutsch-
lands aus Mittelstandssicht im Argen —
ergo: Welche steuerlichen Belastungen
sind im Moment die héchsten Hiirden, die
Unternehmen zu stemmen haben? Was
wdren hier lhre Forderungen an die neue
Bundesregierung?

Leuze & Co
S UNSTSTOFFBESCHICHTUNGEN

B

Fiir jeden Bedarf das richtige AuRere...
Leuze & Co. Kunststoffbeschichtungen GmbH & CO KG

Industriestr. 7, 71272 Renningen
Tel.: 07159/6981 FAX: 07159/17271
Email: leuze@leuze-co.de Internet: www.leuze-co.de
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MIT Baden-Wiirttemberg

Bl Ulrich Bauer: Unser Steuersystem ist
kompliziert, teuer und ungerecht! Kom-
pliziert, weil viel zu viel versucht wird
jeden Einzelfall abzubilden und jede
Kleinigkeit zu berticksichtigen, zu teuer,
weil fiur die Verwaltung und im Gegen-
part bei der Beratung mittlerweile ein
geradezu monstroser Apparat entstan-
den ist, und ungerecht, weil nicht die
Leistungstréger belohnt werden, son-
dern die, die sich in diesem Gewirr von
Gesetzen und Verordnungen am besten
auskennen.

Was miisste als absolut prioritdr ein-
gestuft und mdglichst noch dieses Jahr
steuerlich gedndert werden?

B Ulrich Bauer: Eine dauerhafte Ver-
ankerung der Verhinderung einer
kalten Progression ist im Gesetz zu
verankern. Dies ist eine dringend not-
wendige Malnahme im Sinne einer
Steuergerechtigkeit. AuRerdem sollte

20 WIRTSCHAFTsforum

sich eine effektive Arbeitsgruppe ge-
zielt mit Moglichkeiten von Steuerver-
einfachungen beschéftigen mit klaren
Zeit- und Zielvorgaben.

2447ff. Geringere Sozialbeitrdge bei
Midi-Jobs:

B Ulrich Bauer: Auch hier ist die Be-
trachtung der Gesamtkosten fiir Arbeit
entscheidend. Momentan ist der Kosten-
sprung vom Mini- zum Midijob einfach zu
grolR, und es ist deshalb in vielen Fallen
sowohl fiir den Arbeitnehmer als auch
fur den Arbeitgeber nicht interessant
»aufzustocken*.

2451f. Absenkung des Beitragssatzes zur
Arbeitslosenversicherung um 0,3 %

Frage: Die Arbeitslosenversicherung als
paritdtisch zu zahlende Gemeinschaftsab-
gabe von AG und AN ist kein allzu grofSer
Belastungsposten auf der Abgabenseite.
Wie bewerten Sie diese politische Maf3nah-

Rohre, Stabe, Profile aus
thermoplastischen
Kunststoffen

F - == = = = = = = = =117
I [
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CasterfeldstraBe 172 | www.mit-bw.de |

GEH R D-68219 Mannheim
Telefon: 0621-87 89-0 | [
www.gehr.de Telefax: 0621-87 89-200 | |

me? Augenwischerei oder doch ein kleiner
Beitrag zur Entlastung von Unternehmen?

B Ulrich Bauer: Jeder Schritt zur Ab-
senkung der Kosten flir Arbeit ist an
sich zu begriiRen. Allerdings kann man
in Anbetracht der Anderung der Zah-
lung der Krankenkassenbeitrage, die im
Endeffekt wieder zu einer Erh6hung der
Gesamtkosten fithren wird, nur von einer
populistischen  MaRnahme sprechen.
Fiir uns ist eine Gesamtbetrachtung der
Arbeitskosten entscheidend. AuRerdem
sollte man nicht vergessen, dass durch
die Verringerung der Arbeitslosenzahlen
weniger Ausgaben bei der Arbeitslosen-
versicherung entstehen und schon des-
halb eine Senkung der Beitrage nicht als
Wohltat betrachtet werden darf, sondern
eine Selbstverstandlichkeit sein muss.

Ulrich Bauer,
angora-moden@t-online.de,

www.angora-moden.de [l




Pladoyer fiir den Meister-Brief — und gegen die Fallstricke im

Koalitionsvertrag

Meister-Brief braucht
fritheren Stellenwert

Ralf Semmler, MIT-Landesvorstandsmit-
glied, Stellv. MIT-Kreisvorsitzender
Goppingen und Geschéftsfuhrer tacho-
control  liber die geplanten Anderun-
gen der Bundesregierung im Bereich
»Meisterausbildung*:

Die neue GroKo steht, der Koalitionsver-
trag dazu auch. In Zeile 2954 beginnt das
Thema , Fachkraftebedarf*.

Weiter unten - auf Zeile 2986 - werden
die Koalitiondre etwas konkreter, was
die Gleichstellung zwischen Meister-
priifung und Hochschulstudium betrifft.
Dort heilt es:

»,Um die berufliche Bildung gerade im

Handwerk weiter aufzuwerten, soll
sie durch die offentliche Finanzierung
der Meisterpriifung dem kostenlosen
Hochschulstudium stérker angeglichen
werden.”

Frage:

Was halten Sie mit Ihren Erfahrungen von
dieser Regelung? Es soll hier anscheinend
nur um die Kosten der Priifung, nicht um
die Kosten der gesamten Meisterausbildung
gehen.

B Ralf Semmler: Da es bereits BAf6G
fur die Meisterausbildung gibt, wére es
eigentlich konsequenter, wenn man den
gesamten Kurs durchgehend fordert.

Ralf Semmler, Landesvorstandsmitglied

MIT Baden-Wiirttemberg
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MIT Baden-Wiirttemberg

Nach Rucksprache mit einem Meister,
welcher vor zwolf Monaten die Priifung
erfolgreich abgelegt hat, ist es den Teil-
nehmern das Wichtigste, dass durch die
Forderungsmoglichkeit nicht die Gefahr
besteht, dass jeder, auch mit geringer Qua-
lifikation, die Meisterausbildung beginnt
und dadurch den Klassenschnitt herunter-
zieht. Im Grunde st6rt solch eine Person
nur die Weiterbildung und am Ende legt er
gar keine Priifung ab. In diesem Fall ware
die Foérderung nur eine giinstige Einnah-
mequelle, wie dies ja schon im Studium
leider immer 6fter geschieht (Stichwort
Studienwechsler und Studienabbrecher).
Bei einer durchgangigen Forderung miis-
sen also weitest gehende und nachweis-
bare Qualifikationen gefordert werden
und wenn diese nicht erfiillt werden, wird
die Person einfach nicht zugelassen.

Es sollten zudem die Lehrkréfte die Mog-
lichkeit haben, bei Feststellung von Des-
interesse oder Nichterscheinen die Per-
son auszuschlieRen, so dass in Folge auch
die Forderung entfallt.

Frage: Wie sehen Sie das? Wird diese vorge-
sehene Regelung ausreichen, wieder mehr
Handwerker mit Berufserfahrung zur Ab-
legung der Meisterkurse und der Meister-
priifung zu bewegen?

M Ralf Semmler: Das wird die Menge
an Teilnehmer nicht verdandern, jedoch
natlirlich den Personen, die es aus
eigener Tasche finanzieren, helfen. Die
Hauptgriinde fur die Teilnahme sind
beispielsweise die Ubernahme des el-
terlichen Betriebes, auch der Ausbau
der beruflichen Stellung oder schlicht
personliches Interesse an einer Weiter-
bildung. Die Griinde fiir einen Meis-
terkurs werden sich so schnell nicht
andern.

Sofern die Meister-Stellung an sich wie-
der den Stellenwert wie friher haben
wird, werden auch zukinftig wieder
verstdrkt Deutsche die Meisterausbil-
dung aufnehmen. Sollte kinftig jedoch
jeder einen Betrieb fiihren kénnen und
Azubis ausbilden etc. ohne einen Meis-
terbrief, ist das System eh unniitz und
dann kann man es abschaffen. Sollten
Mitbiirger, die auerhalb Deutschlands
ihre  Ausbildung absolviert haben,
einen Betrieb hier im Land fiihren und
auch ausbilden wollen, diirfen sie das
gern. Aber dann bitte nach hier gelten-
dem Qualifizierungsstatus: Sie missen
die Meisterausbildung absolvieren und
die Meisterpriifung bestehen, egal
welche Vorbildung im Herkunftsland
bestand.

Gibt es personliche Erfahrungen, wie solche
Qualifikationen im Ausland gehandhabt
werden?

Ml Ralf Semmler: Diese Frage ist im Aus-
land oft eine Frage des Preises, in vielen
Landern kann man solche ein ,, Zertifikat“
kaufen ohne jegliche Vorkenntnisse.
Meiner Meinung nach muss der Gesetz-
geber hier zwingend dafiir Sorge tragen,
dass ausldndische Bildungs- und Ausbil-
dungsabschliisse echt, nachvollziehbar
und - ganz wichtig - vergleichbar sind!“
Alternative Fakten braucht im Handwerk
kein Mensch, dafiir ist es zu diffizil.
Zudem sollten - wie bereits bei den Aka-
demikern - europdische Ausbildungs-
standards fiir die einzelnen Berufsbilder in
jeder Branche geschaffen werden. Sicher-
lich kann man hier nationale Eigenarten
beriicksichtigen - aber unser deutsches
duales Ausbildungssystem ist nun mal das
Beste und die anderen EU-Lander kdnnten
hiervon profitieren. Eine Vergleichbarkeit
wadre hergestellt und wir kdnnten problem-
los jeden EU-Blrger in unseren Arbeits-
markt integrieren — und umgedreht auch.

Ralf Semmler,

ralfsemmler@tachocontrol.de,

www.mit-gp.de ll
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Unsere Welt steckt voller Chancen und Moglichkeiten.
Die Herausforderung liegt darin, sie zu nutzen.

Wir sehen unsere Aufgabe darin, Sie bei lhren geschaftlichen
Vorhaben partnerschaftlich zu begleiten und Risiken
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Mit Gber 40 spezialisierten Rechtsanwalten, Steuerberatern,
Insolvenzverwaltern und Sanierungsberatern an acht Standorten
in Deutschland sowie eigenen Biros in Italien und Polen sind
wir ein zuverlassiger Partner.

DERRA, MEYER & PARTNER

Beratungsfelder:

e Internationales Wirtschaftsrecht -
e Handels-und Gesellschaftsrecht
e M&A/Unternehmenskauf

e Bank- und Kapitalmarktrecht

e Datenschutzrecht

e Sanierungsberatung

e Vertragsgestaltung/AGB-Recht
e Wirtschaftsstrafrecht

N\

Tel.: 0731/922880
Fax: 0731/9228888
dmp@derra-ul.de
www.derra.eu

Derra, Meyer & Partner
Rechtsanwalte PartGmbB
Frauenstrafle 14

89073 Ulm

i)

Tel.: 0711 /{)2(61 0835
Fax: 0711/51890159
dmp@derra-s.d /
www.derra.eu .

Derra, Meyer & Partner
Rechtsanwalte PartGmbB
Rotebihlstrafle 44

70178 Stuttgart
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Von links) Jens Spahn MdB, Dr. h.c.ddans Michelbach MdB, Karl Nehammer, Genei
|

s

MIT-Bundesvorstand in Wien zur Klausurtagung zusammengekommen

Mit buirgerlicher Politik Wahlen gewinnen

Im Vordergrund standen Antragsbera-
tungen und der Austausch mit Vertre-
tern der befreundeten osterreichischen
Volkspartei OVP.

In einem leidenschaftlichen Impulsvor-
trag berichte OVP-Generalsekretér Karl
Nehammer, wie die OVP seit Mai 2017 als
»neue Volkspartei“ der Mitte revitalisiert
werden konnte. Er sah drei Griinde als
entscheidend fur den Wabhlerfolg seiner
Partei an. Zunéchst war der Wahlkampf
stark auf den populdren Spitzenkandida-
ten Sebastian Kurz zugeschnitten. Dieser
habe die inhaltlichen und personlichen
Angriffe der politischen Konkurrenz
weitgehend unkommentiert gelassen
und sich stattdessen auf die eigenen In-
halte konzentriert. So habe es die ,,neue
Volkspartei“ geschafft, christlich-soziale,
konservative und liberale Wahlermilieus
gleichermaRen anzusprechen.

Osterreich digital - vom Nachbarn lernen
Im weiteren Fokus der Klausurtagung

stand die Frage, was Deutschland von Os-  Timotheus Héttges der Diskussion mit
terreich in Fragen der Digitalisierung ler-  den Mitgliedern des Bundesvorstands.
nen kénne. Dazu stellte sich Telekom-Chef =~ Hottges berichtete, die Telekom setze

VERARBEITUNG ALLER ZERSPANBAREN WERKSTOFFE ...
INNOVATION - PRAZISION - QUALITAT

Ein qualifiziertes Team fiir hochste Prézision im Drehen, Frasen und Komplettbearbeitung.

PRAKESCH ZERSPANUNGSTECHNIK GmbH®
Esslinger StraRe 20 - 73249 Wernau/Neckar ®
T +49.7153.9230-0 - F +49.7153.9230-30 - M info@prakesch.de PRAKESCH

ZERSPANUNGSTECHNIK GMBH

www.prakesch.de
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M. Reiser im Gesprdch mit Karl Nehammer, Jens Spahn MdB und Hartmut Schauerte

ausschlieBlich auf Glasfaserleitungen
und einen Mix verschiedener technischer
MaRnahmen, wobei ,Fiber to the Home*
(FTTH) eine Schlisselrolle zukomme. Die
Telekom habe beim Ausbau digitaler In-
frastruktur bereits massive Fortschritte
erzielt. Weitere Impulse gaben Christian
Rupp, Sonderbeauftragter fiir Digitalisie-
rung der Wirtschaftskammer, und Thomas
Zach, OVP-Vertreter im Aufsichtsrat des
Osterreichischen Rundfunks. Osterreich
gilt europaweit als Vorreiter im Bereich
E-Government. Das in Deutschland ge-
plante digitale Biirgerportal gebe es in Os-
terreich bereits, so Rupp. Zudem habe Os-
terreich ein einheitliches Software-System
fur alle Ministerien eingefiihrt und analoge
Akten abgeschafft. Zach wies darauf hin,
wie wichtig es sei, Biirgern die Angste vor
digitaler Verinderung zu nehmen. In Os-
terreich gebe es etwa Anreize fur Berufs-
gruppen, sich am Digitalisierungsprozess
zu beteiligen.

Wohrle + Lutz GmbH
Datenservice
Ludwigsburg

Verbotsdebatte entstehen, miissten die
Konzerne aufkommen, etwa durch Nach-
riistung. Fur Fahrzeuge, die ohne Manipu-
lation ordnungsgemaR genehmigt wurden,
musse aus Vertrauensschutzgriinden die
vollstandige Nutzung weiter moglich sein.
Die MIT fordert weiterhin eine Versachli-
chung der Debatte um Dieselfahrzeuge.

Angesichts eines drohenden Handels-
kriegs mit den USA sprach sich der Vor-
stand gegen protektionistische MaRnah-
men und fur Freihandel aus. Der Streit
durfe nicht eskalieren. ,,Die US-amerika-
nische Regierung stellt mit protektionisti-
schen Motiven jahrzehntelang gewachse-
ne handelspolitische Grundsatze infrage®,
sagte MIT-Bundesvorsitzender Carsten
Linnemann. ,Deshalb sprechen wir uns

(Von links) Daniel Hackenjos, Oliver Zander, Dr. Albrecht Geier, Margarete Reiser, Rolf Buttkus

Beschliisse zu Fahrverboten, Freihan-
del und Gesundheitswesen

Der Bundesvorstand hat sich in Wien
gegen Fahrverbote, fiir Freihandel und fur
mehr Wettbewerb unter den Krankenver-
sicherungen ausgesprochen. Fiir die Scha-
den, die Diesel-Fahrern durch die aktuelle

Wohrle|lutz

Lohnbuchhaltungen
Finanzbuchhaltungen

Fur klein- und mittelstandische Betriebe

Monreposstr. 49 - 71634 Ludwigsburg
Telefon 07141 / Q77 0124 - Fax 07141 / Q77 O1-21
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ganz klar fiir den Freihandel aus, an dem
sich die internationale Handelspolitik
orientieren muss.“ Politik und Wirtschaft
in Europa missten sich zusammenschlie-
Ren und bei ihren Kollegen in den USA auf
die Auswirkungen einer Protektionismus-
spirale hinweisen, so Linnemann.

SchlieRlich sprach sich der Bundesvor-
stand fur einen starkeren Wettbewerb im
deutschen Krankenversicherungssystem
aus. Die MIT fordert unter anderem eine
leichtere Wechselmoglichkeit von der ge-
setzlichen in die private Krankenversiche-
rung. ,Wenn wir die Leistungen verbessern
und die Kosten senken wollen, brauchen
wir mehr Wettbewerb", sagte MIT-Vize
Rolf Koschorrek. Zudem fordert die MIT
eine Reform des Risikostrukturausgleichs
sowie der Haftungsverbiinde aus.

MIT Bund,
info@mit-bund.de;

www.mit-bund.de [l
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Deutsche Fordermittel-
beratung Steidele GmbH,

Walpertshofen

Florian Steidele, Kreisvorsitzender der MIT
Biberach, stellt sein Unternehmen vor:

Die Deutsche Fordermittelberatung Stei-
dele GmbH ist ein Dienstleistungsunter-
nehmen und beschaftigt sich mit der
Wirtschaftsforderung fir kleine, mittel-
standische und groRe Unternehmen. Jedes
Unternehmen erhélt zur Unternehmens-
griindung, Errichtung einer Betriebsstatte,
Unternehmensnachfolge,  Verlagerung,
Erweiterung, fur Betriebsmittel und Wa-
renlager, Energie und Energieversorgung,
Umwelt, Technologie und Innovation, For-
schung und Entwicklung, Marketing, Digi-
talisierungsmaRBnahmen usw. Zuschiisse in
nicht unerheblichem Umfang. Diese staat-
lichen Subventionen miissen nicht zurtick-
bezahlt werden. In diesem Bereich gibt es
noch weitere Forderarten wie zum Beispiel:

e Zinszuschisse

« Investitionszuschiisse
Lohnkostenzuschiisse
Eigenkapitalersatz

o usw.

Wir haben uns hierauf spezialisiert, und
meistens kénnen mehrere Programme
miteinander kombiniert werden. Durch
die langjahrige Erfahrung und Kompe-
tenz unserer Férdermittelexperten sind
wir in der Lage, die Férderungen projekt-
bezogen zu ermitteln.

Wir beraten Unternehmen in allen 16 Bun-
deslandern. Die Projekte, die wir derzeit
betreuen, erhalten einen Zuschuss von
10.000 bis 2.800.000 Euro. Viele Unter-
nehmen wissen dies nicht oder werden
bzw. wurden bisher falsch beraten.

Durch unsere qualifizierte Ausbildung
und den sehr guten Ruf bei unseren Kun-
den haben wir vom Bundesministerium
fur Wirtschaft und Energie eine Zertifi-
zierung als autorisiertes Beratungsunter-

nehmen erhalten. Es gibt in der Bundes-
republik nur wenige Dienstleister, die
diese Zertifizierung vorweisen kdnnen.
Die Hurden fiir die Auszeichnung sind
sehr hoch.

Wenn Sie ein oder mehrere Projekte
haben, sprechen Sie uns an. Sie werden
Uberrascht sein, welche Méglichkeiten es
gibt, lhr Vorhaben zu finanzieren. Durch
den Erhalt von Zuschiissen verschaffen
Sie sich zusatzliche Liquiditdt, die Sie
wiederum fiir andere Aufwendungen im
Unternehmen einsetzen kénnen.

Was hat Sie eigentlich zur MIT-Mitglied-
schaft bewogen?

H F. Steidele: Seit Juli 2009 bin ich Mit-
glied in der CDU. Im Dezember 2012 wur-
de ich zum CDU-Ortsverbandsvorsitzen-
den der Gemeinde Baltringen, Mietingen
und Walpertshofen gewdhlt, in der ich
seit 2010 als Stellvertreter tatig war. Von
2011 bis 2016 war ich Beisitzer im Kreis-
vorstand der CDU Biberach, wo ich mich

MIT Menschen

Florian Steidele

als selbstandiger Unternehmer immer
fur die mittelstandischen Betriebe einge-
setzt habe. Nach dieser Tétigkeit habe ich
mich verstarkt strategischen und operati-
ven Aufgaben in unserem Dienstleistungs-
unternehmen angenommen, da mein Sohn
Martin ins Unternehmen eingetreten ist.

Im Mérz 2017 hat mich unser Land-
tagsabgeordneter, Herr Thomas Dor-

@WI—‘IIBNEH

WERKZEUGBAU, STANZ- UND UMFORMTECHNIK

Kompetenz
in Metall

Wir fertigen Stanzteile und einbaufertige Baugruppen

Eigene Konstruktion und Werkzeugbau

Partner der
Industrie

Thomas Waidner GmbH — www.Waidner-Stanztechnik.de

Ausgabe 3-2018 25



= Deutsche
Fordermittelberatung

flinger, der zweiter Vorsitzender vom
MIT-Kreisverband Biberach ist, an-
gesprochen, ob ich den Vorstands-
posten tbernehmen mochte. Er setzt
sich als verkehrspolitischer Sprecher
der CDU-Landtagsfraktion und Spre-
cher der CDU-Landtagsfraktion firs
Handwerk, Gewerbe und berufliche

«Essentials for the Best!»

Bildung mit voller Kraft fiirs Land Ba-
den-Wiirttemberg und den Landkreis
Biberach ein.

Da wir beide den Abschluss zum Dipl.-Be-
triebswirt FH absolviert haben, hatten
wir gleich eine gemeinsame politische
Basis. Ich bin tiberzeugt, dass wir hier
gemeinsam als erster und zweiter Vorsit-
zender vom MIT Biberach in den néchs-
ten Jahren einiges fuir unsere Unterneh-
men positiv gestalten kénnen.

So bin ich zum 1. Mai 2017 MIT-Mitglied

- = -

SCHNEEBERGER

LINEAR TECHNOLOGY

Fg..
-

Verwirklichen Sie mit SCHNEEBERGER
zukunftsweisende Technologien

SCHNEEBERGER ist heute mit (iber 450 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter einer der
groBten Arbeitgeber im Schwarzwald. Unser erforderliches Know-How hat seinen
Ursprung in unserer international operierenden, mittelstandischen Firmengruppe,
deren Mitarbeitenden mit Kreativitét, Ideenreichtum und Eigeninitiative zum sténdig
wachsenden Erfolg unseres Unternehmens beitragen.

Menschen schaffen Werte

Bei SCHNEEBERGER steht der Mensch im Mittelpunkt. Unsere qualifizierten
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter sind es die fiir Qualitét in jeder Hinsicht sorgen.
Diese Leistung entsteht nicht durch Zufall, sie ist Absicht und Resultat tiberdurch-
schnittlichen Einsatzes. Wir bieten Personlichkeiten Freirdume fir die Entfaltung
von Engagement und Kreativitat. Wir wollen die Besten sein und aus der Zukunft
das Beste machen. Nicht zuletzt deshalb wurde SCHNEEBERGER ausgezeichnet
als ein Glanzlicht der Wirtschaft in unserer Region.

SCHNEEBERGER bietet technisch versierten Ingenieuren, Technikern und
Facharbeitern, vorzugsweise aus dem Bereich der spanenden Fertigung oder
Elektronik, anspruchsvolle Entfaltungsméglichkeiten in einem dynamischen
und erfolgreichen mittelstandischen Unternehmen. Eine den Anforderungen
entsprechende Vergiitungspolitik, Unterstiitzung der personlichen und konti-
nuierlichen Weiterentwicklung sowie umfangreiche soziale Leistungen sind fiir
uns selbstverstandlich.

SCHNEEBERGER GmbH

Personalleiter Herr Werner | Grafenau 12
75339 Hofen/Enz | Telefon: 07081 782-165
E-Mail: michael.werner@schneeberger.com
www.schneeberger.com
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geworden und im gleichen Monat wurde
ich zum MIT-Kreisvorsitzenden des Land-
kreises Biberach gewahlt.

Im Jahr 2017 haben wir mit unserem Inter-
netbeauftragten im Vorstand eine moder-
ne Homepage erstellt mit-bc.de, welche
vor kurzem in der gesamten Bundesre-
publik als moderne Seite in samtlichen
MIT-Bezirken vorgestellt worden ist.
Derzeit akquirieren wir neue MIT-Mit-
glieder. Dies wollen wir durch interessan-
te Vortragsveranstaltungen und gezielte
Ansprache von Unternehmen erreichen.
Unsere Strategien und Ziele wurden teil-
weise schon umgesetzt oder sind in der
Umsetzungsphase. Im Marz hatten wir
zusammen mit der IHK, Landesagentur
e-mobil BW GmbH und der Universitat
Ulm bei der Firma Albert Handtmann
Metallgusswerk GmbH & Co KG unsere
erste Vortragsveranstaltung ,Zukunft
der Mobilitdt: Chancen ergreifen - Her-
ausforderungen meistern* erfolgreich
gestartet.

Da der Landkreis Biberach zu einem der
wirtschaftsstarksten Regionen Deutsch-
lands gehort, soll sich dies zukiinftig in
der Mitgliederzahl entsprechend nieder-
schlagen. Denn die Mittelstands- und
Wirtschaftsvereinigung der CDU mit
ihren Mitgliedern im Land- oder Bun-
destag gibt fiir die Unternehmen die zu-
kiinftigen Rahmenbedingungen vor. Als
Demokrat und Unternehmer sollte man
sich der Mittelstandsvereinigung an-
schlieBen und die Rahmenbedingungen
mitgestalten.

Vom Generalsekretdar der CDU Ba-
den-Wurttemberg, Herrn Manuel Hagel
MdL, wurde ich im Mirz 2018 in den
Landesfachausschuss fiir Wirtschaft und
Wohnungsbau berufen.

Welche Themen sollte die MIT aus lhrer
Sicht auf die politische Agenda setzen?

B F. Steidele: Hier will ich auf ver-
schiedene Themenfelder eingehen. Ich
benutze dazu ein volkswirtschaftliches
Modell Staat, Mitarbeiter (privat), Ban-
ken und Unternehmen sowie das Aus-
land, welche untereinander in einer
ausgeglichen Beziehung stehen mus-
sen. Dies ist derzeit leider in einigen
Bereichen nicht der Fall. Ich verwende
hierzu nur Stichpunkte, damit der Be-
richt die GroRe nicht sprengt.



Staat: Abbau von Biirokratie, Einfiih-
rung von modernen Management- und
Fihrungsmethoden, Digitalisierung ver-
starkt vorantreiben, sodass jeder einen
schnellen Internetanschluss hat und
Funklécher im Handynetz verschwinden.
Mitarbeiter: Arbeitszeiten nicht verkiir-
zen sondern Weiterbildung und Schu-
lung ausbauen, flexibles Rentenalter
einfihren und Altersarmut abbauen.
Wer friihzeitig krankheitshalber aus dem
Arbeitsleben ausscheidet, soll eine ange-
messene Rente erhalten.

Banken: Banken sollten sich verstarkt bei
der Kreditvergabe fuir kleine und mittel-
standische Unternehmen einsetzen. Der
Zins muss wieder der Mechanismus und
Leitindex fiir rentable oder nicht rentable
Zukunftsinvestitionen im In- und Aus-
land sein.

Unternehmen: Es widre wiinschens-
wert, wenn mehr Innovationen von
kleinen und mittelstandischen Unter-
nehmen durch staatliche Zuschisse
projektbezogen und nicht steuerlich
vorangetrieben werden. Beispielsweise
sollten Kooperationsprojekte zwischen
kleinen und mittelstandischen Unter-
nehmen, Hochschulen und Universita-
ten verstarkt gefordert werden.

MIT Menschen

internationale

GeriistBorse

GerustSysteme

Lager7echnik WIITTAIGI N =

Lagertechnik Geriistborse

FabrikstraBe 5 « DE-88471 Laupheim = Tel. +49 (0)7392/ 9 69 94-0

Haben Sie ein konkretes Beispiel dafiir?

B F. Steidele: Da wir seit 13 Jahren
im Bereich der Fordermittel- und Zu-
schussberatung erfolgreich tatig sind,
kénnen wir viele positive Beispiele auf-
fuhren. So betreuen wir seit einigen Jah-
ren mehrere Unternehmen, die durch
Zuschiisse im Investitions-, Forschungs-
und Entwicklungsbereich tolle Projekte
umgesetzt haben. Die Unternehmen
konnen dadurch ein kontinuierliches
positives Wachstum erzielen. Ein Unter-
nehmen, das wir derzeit im dritten

Forderfahige Vorhaben sind:

Entwicklungsprojekt betreuen, war zu
Beginn unserer Beratung nur im Inland
tatig. In der Zwischenzeit vertreibt es
die neu entwickelten Produkte weltweit
und hat dadurch seinen Umsatz ver-
doppelt. Deshalb konnten am Standort
neue Arbeitspldtze geschaffen werden.

Wie ist die Geschdftsidee zu Ihrem Unter-
nehmen entstanden?

Durch meine Diplomarbeit im Bereich
Existenzgrindung und Fo6rdermittel
bzw. Zuschisse bin ich auf das Thema

I Existenz- / Unternehmensgrindung

I Errichtung / Erwerb eines Unternehmens
[ Ubernahme eines Unternehmens

I Rationalisierung / Modernisierung

l MaRnahmen zur Qualitatssicherung

l Internationalisierung

[ Kooperationen

! Investition in Sachanlagen / immat. Giiter

| Anschaffung von Betriebsmitteln

Schaffung / Sicherung von Arbeitsplatzen
Verbesserung der Arbeitsbedingungen
UmweltschutzmaBnahmen

Investition in Abfallentfernung / Recycling
Herstellung ékologischer Produkte
Export, Import, AuBenhandel
Energieerzeugung

Messen / MarketingmaRnahmen

Nutzung von alternativen Energiequellen

[

Externe Beratung

Technologie & Innovation

Aus- & Weiterbildung

Investitionen in Infrastruktur / Transport
Forschung & Entwicklung

Land-, Forstwirtschaft, Fischerei

Kultur, Sport, Tourismus

Soziale Vorhaben

Schaffung von Wohnraum

Besuchen Sie unsere Website und erfahren Sie kostenlos, ob flr
lhr Unternehmen Fordermittel beantragbar sind!

» www.dt-fb.de/#foerdermittelcheck

Einladung zum Fordermittel-Check
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aufmerksam geworden. Des Weiteren
war ich in einem kleinen mittelstandi-
schen Unternehmen als Controller fur
die Patente verantwortlich. Im Ubrigen
gibt es je nach UnternehmensgroRe
auch hier Zuschusse. Den Impuls zur
Selbstandigkeit im Bereich Férdermit-
tel und Zuschiisse gab mir ein Freund,
der leider kurz nach meiner Unterneh-
mensgriindung verstorben ist.

Was zeichnet |hr Unternehmen aus?

Ehrlichkeit, Zuverldssigkeit, Schnellig-
keit, schwibischer FleiR und Kreativitat.
Unsere Unternehmensphilosophie lau-
tet: ,,Make it. Do it.“

Mit welcher beriihmten Persénlichkeit der
Zeitgeschichte wiirden Sie sich gern einmal

treffen, und was hdtten Sie dann miteinan-
der zu bereden?

Ich wiirde mich gerne mit unserem zu-
kunftigen Wirtschaftsminister Herr Peter
Altmaier treffen und ihm einige interes-
sante Projekte im Zuschussbereich zei-
gen und ihn dann hier in Oberschwaben
zum Essen einladen. Er hatte dadurch aus
erster Hand die Moglichkeit zu erfahren,
was in seinem neuen Ministerium in den
letzten Jahren positiv bzw. auch negativ
in der Wirtschaftsférderung gelaufen ist.

Zum Schluss noch Ihr Geheimtipp in Sachen
»gut essen und trinken“ aus lhrer Region

Am liebsten esse und trinke ich zu Hause,
da weil? ich, was auf den Tisch kommt, zu-
mal meine Frau eine erstklassige Kochin ist

I Lehmann

prazisionstechnik [l
und Handels GmbH

Lehmann
Prazisionstechnik u.
Handels GmbH

www.lehman-gutach.de

e Automatendrehtechnik
e CNC-Drehtechnik
e Gewindetechnik

77793 Gutach
Hohweg 4

info@lehmann-gutach.de
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und viele Zutaten aus dem eigenen Garten
stammen. Selbstverstandlich kann ich auch
die oberschwabische Kiiche empfehlen, die
in vielen landlichen Gaststatten angeboten
wird. Eine meiner Lieblingsspeisen, die Sie
sich nicht entgehen lassen sollten, ist Sauer-
braten mit Kartoffelptiree und gekochtem
Blaukraut.

Florian Steidele, Martin Steidele,
mailto:m.steidele@dt-fb.de,

www.deutsche-foerdermittelberatung.de Il
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UC Tools GmbH | Otto-Hahn-Str. 34 | D-75248 Olbronn-Dirrn
+49 (0)7237 48682 0 | info@uc-tools.de | www.uc-tools.de




Gesetzesnews

Betriebsstatte — Vertriebsmitarbeiter im
Ausland als Risikopotential

Berthold Straetmanns, RA

Viele deutsche Unternehmen mochten
gerne in Italien vor Ort prdsent sein,
ohne eine Niederlassung oder gar eine
Tochtergesellschaft zu griinden. Neben
den hierbei anfallenden Kosten und dem
Verwaltungsaufwand will man flexibel
bleiben, die Investitionen gering halten
und sich gegebenenfalls schnell wieder
aus dem Markt zuriickziehen.

Aber Vorsicht - das kann teuer werden!
Denn ganz ungewollt kann das auslan-
dische Unternehmen auch bei einem
einzigen Mitarbeiter in Italien eine Be-
triebsstatte betreiben. Hieran geknupft
ist die Pflicht, in Italien Steuern zu zah-
len und eine gesonderte Buchfiihrung
vorzuhalten. Ein VerstoR fihrt nicht
nur zur Steuernachzahlung, sondern
hat - je nach Umfang der Steuerschuld
- auch strafrechtliche Folgen fur die
Entscheidungstrager.

Zum Jahresende 2017 hat Italien in sei-
nem neuen Haushaltsgesetz die Anfor-
derungen an eine Betriebsstatte nochmal
konkretisiert - und damit das Risiko fuir
auslandische Unternehmen erhéht.

Worin liegt nun genau die
Problematik?

Eine auslandische Gesellschaft betreibt
eine Betriebsstdtte in Italien, wenn die-
se Gesellschaft in Italien dauerhaft tiber
eine feste Einrichtung verfugt, tber die
sie zumindest Teile ihrer Geschaftstatig-
keit in Italien ausiibt (so das it. Einkom-
men- bzw. Korperschaftsteuergesetz,
Art. 162 TUIR). Eine solche Betriebsstat-
te kann technischer oder eben auch (rein)
menschlicher Natur sein.

Diesen ,,menschlichen* Charakter der
Betriebsstdtte wollen wir etwas ndher
betrachten. Dabei gehen wir davon
aus, dass das ausldandische Unterneh-
men {iber keine anderweitigen Einrich-
tungen in Italien verfiigt, sondern dort
lediglich einen einzigen, bei ihm ange-
stellten Mitarbeiter (z. B. mit Homeoffi-
ce) beschiftigt.

Ubt dieser Mitarbeiter nur Titigkeiten
aus, die rein vorbereitenden oder Hilfs-
charakter fur das wirtschaftliche Ge-
schift des (deutschen) Unternehmens
haben, dann liegt grundsétzlich keine Be-
triebsstatte vor. Diese Ausnahme wird al-
lerdings eng gefasst. Hilfstatigkeiten sol-
len nur noch solche sein, die nicht in den
Kernbereich des Unternehmenstatigkeit
fallen. Nicht als bloRe Hilfstatigkeiten
gelten hingegen Kundendiensttatigkei-
ten, Verkaufsaktivititen und Kundenbe-
treuung ...

(wf SYSTEM ELEKTROTECHNIK
. g GOTTHOLD KELLER GMBH

WE SET THE WORLD [eINRHIRIS

INNOVATION UND HOCHSTE QUALITAT.

Als starker Partner fiir Industrie und GroRhandel entwickeln und produzieren wir
elektrotechnische Produkte fiir Ihr Business.

KABELTECHNIK / KABELKONFEKTION [l KFZ-ZUBEHOR

® +49(0)7032/9681-0 |

@ info@set-de.com |

www.set-de.com
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Ist der Mitarbeiter dagegen auch be-
fugt in Italien Vertrage abzuschlieRen,
die nicht lediglich Einkaufsvertrage sind,
ist von einer Betriebsstatte in Italien
auszugehen.

Im neuen Haushaltsgesetz 2018 wird
jetzt noch weitergehend festgestellt: Ist
ein Vertriebsmitarbeiter zwar nicht zum
Abschluss von Vertragen befugt, handelt
aber gewohnheitsmaBig zum Zwecke
des Vertragsabschlusses, der dann ohne
wesentliche Anderungen durch das aus-
landische Unternehmen erfolgt, besteht
ebenfalls eine Betriebsstatte.

Liegt das Heil nun in der Beschéaftigung
unabhangiger Handelsvertreter? Nicht
unbedingt. Zwar dirfte in diesem Fall
eine Betriebsstdtte in Italien im Grund-
satz zu verneinen sein. Allerdings wird
das Kriterium der Unabhangigkeit zu-
nehmend enger ausgelegt, sodass auch
schon Handelsvertreter, die nur fiir ein
Unternehmen arbeiten, als abhdngig -
und damit genau wie angestellte Arbeit-
nehmer — angesehen werden, mit der Fol-
ge, dass das ausldandische Unternehmen
in Italien dann ebenfalls eine Betriebs-
statte unterhalt.

Fazit: die ,billige* Losung in Italien
kann das Unternehmen teuer zu stehen
kommen.

Berthold Straetmanns,
Straetmanns@DERRA-UL.DE;

www.derra.eu ll

Steuergesetz: Das dndert sich ab 2018

Alle Steuererklarungsfristen
werden verldngert

Ab dem Steuerjahr 2018 gilt eine neue
Frist fur alle Steuererkldrungen: Diese
mussen dann erst bis zum 31. Juli des
Folgejahres (fur die Steuererklarung
2018 also bis zum 31. Juli 2019) beim
Finanzamt eingehen. Wenn Sie einen
Steuerberater mit der Erstellung der
Steuererklarung beauftragen, hat die-
ser kiinftig bis zum 28/29. Februar des
libernachsten Jahres Zeit, die Steuer-
erklarungen abzugeben. Fur die Steuer-
erklarung 2018 wdre also der 28./29.
Februar 2020 Fristende.

Hintergrund: Bei der Anderung des
Steuergesetzes wurde berlicksichtigt,
dass dem Steuerberater fiir eine optimale
Beratung auch ausreichend Zeit zur Ver-
fugung stehen sollte.

|
|
m Neue Wege mit Luft

Lufttechnische Komponenten

Hohe Luftqualitdt und angenehme Tempe-
raturen steigern das Wohlbefinden und die
Leistungsfahigkeit. Dafir stehen unsere
hochwertigen Luftdurchlasse, Kihldecken
und das System der Betonkerntemperierung,
die eine optimale und zugfreie Raumluft-
strdomung gewahrleisten.

A | Kiefer

Seit 1877 Luft- und Klimatechnik
Neue Wege mit Luft

Lufttechnische Anlagen

In enger Zusammenarbeit mit Bauherren,
Ingenieurblros und Architekten entwickeln
wir maRgeschneiderte luft- und klimatechni-
sche Anlagen aller Art — bedarfsgerecht
und ressourcenschonend.

Lassen Sie sich kompetent beraten!
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Achtung: In Ausnahmeféllen kann

das Finanzamt einzelne Steuer-

erkldarungen auch schon vor der

Frist fur Steuerberater (28./29.

Februar des liberndchsten Jahres)
’ anfordern. Falls das Finanzamt
Steuererkldarungen vorab anfordert, blei-
ben Ihnen jedoch mindestens vier Mona-
te Zeit fur die Erstellung der betreffen-
den Steuererkldrungen. Zudem diirfen
diese Steuererklarungen auch erst fri-
hestens fiir den 31. Juli des Folgejahres
(normale Frist fuir Steuererkldrungen, die
ohne Steuerberater erstellt werden) an-
gefordert werden.

steuern.de,

www.steuern.de Il
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Das neue Reiserecht macht aus vielen
Hoteliers Reiseveranstalter

et Bhagen [ty Watogen Gippeen Lideribury Bont o

IVIagazm ) Wirtschaft

der IHK far

Zahlreiche Hoteliers werden am 1. Juli
mit einem Schlag zu Reiseveranstal-
tern, ohne dass sie es bisher ahnten.
Grund fiir diese Verdnderung ist die EU-
Pauschalreiserichtlinie, die vom deutschen
Gesetzgeber in nationales Recht umge-
setzt wird. Mit dem neuen Reiserecht kon-
nen Hoteliers schneller als bisher zu Ver-
anstaltern werden, ob gewollt oder nicht.
Wichtig ist daher, das eigene Angebot mit
Blick auf die neue Rechtslage zu priifen.

Grundsatzlich ist eine Pauschalreise ein
,Paket“ von mindestens zwei verschie-
denen Arten von Reiseleistungen. Dabei
unterscheidet der Gesetzgeber nach Be-
forderung, Beherbergung, Vermietung
von Kraftfahrzeugen sowie der vielfaltigen
Gruppe der ,weiteren touristischen Leis-
tungen“. Wenn zum Beispiel eine Uber-
nachtung und ein Mietwagen zu einem
Paket-Preis angeboten werden, ist der An-

-:-:-:- BAREIiS

MANAGEMENTSYSTEME

www.bareis-ms.de

bieter rechtlich ein Reiseveranstalter. Das
gilt auch fir Geschéftsreisen, sofern nicht
Uber einen Rahmenvertrag gebucht wird.
Denn entgegen einiger Gerlichte gilt das
neue Recht nicht nur fiir Privatreisende.

Reiseveranstalter haben gréRere Infor-
mations- und Haftungspflichten

Als ,weitere touristische Leistung® kom-
men eine Vielzahl an moglichen Angeboten
in Betracht, die haufig auch von Hoteliers
vermittelt werden. So fallen unter anderem

Stadtfuihrungen, Eintrittskarten oder Well-
nessbehandlungen darunter. Jedoch er-
kennt der Gesetzgeber an, dass es sich zum
Beispiel bei einer giinstigen Eintrittskarte
im Paket mit einer teureren Ubernachtung
lediglich um eine relativ unbedeutende Zu-
satzleistung handeln kann. Entscheidend
fur die Einstufung als Pauschalreise ist fiir
diesen Sonderfall, ob eine weitere Leistung
wesentlich fiir das Angebot ist. Hier greift
ein Schwellenwert von 25 Prozent. Liegt
der anteilige Wert der weiteren Leistung
am Gesamtpreis darlber, greift die Aus-
nahme nicht, und dem Hotelier droht der
Veranstalterstatus.

Vorsicht bei den Begriffen Paket, Pau-
schale oder Arrangement

Zum Reiseveranstalter wird ein Hotelier
ebenfalls, wenn die Leistung aus Kunden-
sicht nachvollziehbar als Pauschalreise auf-
gefasst werden konnte. Das passiert be-
sonders leicht liber die Bezeichnung des
Angebots mit géngigen Begriffen wie Pa-
ket, Pauschale oder Arrangement. Wer die
Einstufung als Reiseveranstalter vermeiden
mochte, sollte zum Beispiel ,,Wellness-Pau-
schale* oder ,Romantik-Arrangements*
zukiinftig nicht mehr unter diesen Namen
anbieten.

Als Reiseveranstalter tibernimmt man eine
besondere rechtliche Stellung gegentiber
dem Kunden. Das zeigt sich insbesondere
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bei der Frage der Haftung, die sich
auf die Leistungen von Dritten er-
strecken kann. Auch ist eine Insol-
venzabsicherung erforderlich. Der
Kunde muss dabei gegen den Aus-
fall des Veranstalters abgesichert werden,
sofern der Reisepreis vor Beendigung der
Reise bezahlt wird. Es gibt dazu spezielle
Versicherungsvertrage, lber deren Ab-
schluss der Kunde mit der Ubergabe eines
Sicherungsscheins informiert werden muss.

Insolvenzabsicherung auch bei
»verbundener Reiseleistungen*

Um den Status eines Reiseveranstalters zu
vermeiden, wurden in der Vergangenheit
auch gerne separate Vertrage fur verschie-
dene Leistungen einer Reise abgeschlos-
sen. Der Gesetzgeber hat hierfiirim neuen

Reiserecht den Status als Vermittler ,ver-
bundener Reiseleistungen geschaffen.
Sofern ein Hotelier diese Losung wahlt, ist
seine Haftung nicht so ausgepragt wie flr
einen Veranstalter. Die Insolvenzabsiche-
rung wird dennoch erforderlich. Der An-
bieter hat insbesondere darauf zu achten,
dem Kunden durch getrennte Buchungs-
schritte klarzumachen, dass es sich um se-
parate Vertrage handelt.

Vor Vertragsschluss ein entsprechen-
des Informationsblatt iibergeben

Der Gesetzgeber hat auch neue Informa-
tionspflichten geschaffen. Diese betref-
fen sowohl den Status des Unternehmers,
zum Beispiel als Vermittler verbundener
Reiseleistungen. Daftir wire dann dem
Kunden vor Vertragsschluss ein entspre-

chendes Informationsblatt zu tibergeben.
Aber dariiber hinaus ist der Kunde auch
von Vermittlern und Veranstaltern umfas-
send liber die Reise zu informieren, zum
Beispiel tiber Eignung eines Angebots fiir
Menschen mit eingeschrankter Mobilitat.
Informationen fiir Reisebiiros und weite-
re Reisebranchen

Das neue Reiserecht bringt auch fiir Rei-
sebiiros und Reiseveranstalter zahlreiche
Anderungen. Die IHK bietet ausfiihrliche
Merkblatter fiir jede Branche.

IHK Region Stuttgart, Magazin Wirt-
schaft, Ausgabe 03.2018

Claus Coschurba,
claus.coschurba@stuttgart.ihk.de,
www.stuttgart.ihk24.de ll

Steuergesetz: Das dndert sich ab 2018

Verspatungszuschldage drohen schneller

Mit der Verlangerung der Abgabefristen
wird auch der Verspdatungszuschlag im
Steuergesetz neu geregelt. Ob ein Ver-
spatungszuschlag festgesetzt wird, ent-
scheidet nach wie vor der Bearbeiter im
Finanzamt. Ausschlaggebend ist dabei
aber kiunftig nur noch das Nicht-Ein-
halten des Abgabetermins. Der Verspa-
tungszuschlag droht auch dann, wenn die
Steuer 0 Euro (Nullfestsetzung) betréagt
oder es gar zu einer Steuererstattung
kommt. Bei der erstmaligen Verspatung
wird in der Regel ein Auge zugedriickt
- es sei denn, dass es zu einer gréfReren
Steuernachzahlung kommt.

INDUSTRIE-
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IHB lllingen
Industrie- und
Hydraulikbedarf GmbH
Luigstrasse 25
75428 lllingen
Tel.: 07042 801070
Fax: 07042 801079
info@ihb-illingen.com
www.ihb-illingen.com

Das Steuergesetz gibt die Berechnung
des Verspatungszuschlags vor. Bei Jah-
ressteuererkldrungen betragt dieser fir
jeden angefangenen Monat der Verspa-
tung 0,25 Prozent der Steuernachzah-
lung, mindestens jedoch 25 Euro je Mo-
nat. Durch diese detaillierte Vorgabe im
Steuergesetz sollen Rechtsstreitigkeiten
vermieden werden.

Aulerdem werden durch die Mindest-
betrdge kiinftig auch Félle mit Nullfest-
setzung oder Steuererstattung nicht vom
Verspatungszuschlag verschont.

steuern.de, www.steuern.de Il
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IHK und Handwerkskammer appellieren: Wirkungsgutachten nochmals tiberpriifen

Dieselfahrverbote - Kammern wollen aktuelle
Verringerung der Schadstoffwerte beriicksich-

tigt wissen

Handwerkskammer und Industrie- und Handelskammer (IHK) Re-
gion Stuttgart appellieren an das Regierungsprasidium Stuttgart,
bei der nun notwendigen Anpassung der MaBnahmen im Luft-
reinhalteplan zur Einhaltung der Immissionsgrenzwerte fiir NO2
in Stuttgart die VerhaltnismaRigkeit dieser Maknahmen noch ein-
mal in den Blick zu nehmen. Das Gesamtwirkungsgutachten des
Regierungsprésidiums, das Grundlage des durch das Bundesver-
waltungsgericht bestatigten Stuttgarter Urteils ist, unterschatze
moglicherweise die positive Dynamik der Flottenentwicklung, wie
die Abnahme der Schadstoffwerte in den letzten zwei Jahren ver-
muten lasse, argumentieren die Kammern.

Es sollte berticksichtigt werden, dass technische Verbesserungen
bereits zu einer deutlichen Anndherung an die Grenzwerte ge-
fiihrt haben. Werden die Grenzwerte aber auch ohne drakonische
SperrmaBnahmen in absehbarer Zeit eingehalten, sollte die Not-
wendigkeit von Fahrverboten nochmals auf den Priifstand.
Optimistisch stimmt laut Kammern auch die Vereinbarung im
Koalitionsvertrag der GroRRen Koalition, wenn sie denn zustande
kommt. Dort haben sich die Koalitionspartner darauf geeinigt, bei
der pauschalen Dienstwagenbesteuerung fiir Elektro- und Hybrid-
fahrzeuge einen reduzierten Satz von 0,5 Prozent des inldndischen
Listenpreises einzufiihren. Allein in der Landeshauptstadt sind ak-
tuell rund 75.000 Fahrzeuge auf gewerbliche Halter zugelassen.
Auch wenn das nicht alles klassische Dienstwagen sind, so kdme bei
einem Wechsel auf E-Fahrzeuge ein nicht geringer Anteil der insge-
samt rund 300.000 in Stuttgart zugelassenen Fahrzeuge in den Ge-
nuss des Steuervorteils. Die Wahrscheinlichkeit ist hoch, dass sich
auch dies positiv auf die Flottenerneuerung auswirken wird.

Wir bauen ausgezeichnete Industrie- und
Gewerbeojekte — mit besten Referenzen und
30 Jahren Erfahrung

Mit Stahlbau zu effizienten Losungen am Bau

Unsere Kernkompetenz sind Tragwerkskonstruktionen im
klassischen Stahlbau sowie die Erstellung schlisselfertiger
Industrie- und Gewerbeobjekte

Fur uns ist anspruchsvoller Stahlbau Herzenssache -
und der optimale Weg zu attraktiven Stahlbau-Losungen.

Gewerbebau - Verwaltungsbau - Stahlhochbau - Sonderkonstruktionen

Industriebau Bonnigheim e
GmbH+Co.KG

Industriestr. 18 INDUSTRIEBAU B B
74357 Bonnigheim BONNIGHEIM
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Thomas Hoefling, Hauptgeschaftsfiihrer der Handwerkskam-
mer Region Stuttgart, verweist auf die hohe Betroffenheit der
Unternehmen in der Region Stuttgart: ,Ein Fahrverbot ist ein
gravierender Eingriff und trifft die Unternehmen in der Region
ins Mark. Die meisten unserer Handwerksbetriebe wéren direkt
betroffen, obwohl sie das Problem nicht verursacht haben.“ Es
mangele schlicht an Alternativen bei den Dieselfahrzeugen,
denn teils noch bis 2016 wurden in den fir das Handwerk rele-
vanten Fahrzeuggruppen fast nur Dieselfahrzeuge der Euro-5-
Norm angeboten.

IHK-Hauptgeschéaftsfiuhrer Johannes Schmalzl sagt: ,Offen-
sichtlich zeigen die ergriffenen MaBnahmen bereits Wirkung. Es
ist wahrscheinlich, dass die Grenzwerte auch ohne Fahrverbote
deutlich schneller eingehalten werden kénnen, als urspriinglich
angenommen. Daher sollte von Fahrverboten Abstand genom-
men werden.*

Mit dem Bundesverwaltungsgerichtsurteil liegt die Forde-
rung nach einem ganzjahrig geltenden Verkehrsverbot fir alle
Kraftfahrzeuge mit benzin- oder gasbetriebenen Ottomotoren
unterhalb der Schadstoffklasse Euro 3 sowie fiir alle Kraftfahr-
zeuge mit Dieselmotoren unterhalb der Schadstoffklasse Euro
6/VI wieder auf dem Tisch. Das Stuttgarter Verwaltungsgericht
hatte diese MaBnahme im letzten Jahr als die derzeit einzige
LuftreinhalteplanmaRnahme zur schnellen Einhaltung der tiber-
schrittenen Immissionsgrenzwerte eingestuft. Allerdings bezog
sich das Gericht dabei auf das Gesamtwirkungsgutachten. Wie
sich jetzt zeigt, waren die darin enthaltenen Prognosen aber zu

-1'\4»
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konservativ. Das wird deutlich, wenn man den Status quo 2017
am Neckartor mit den Werten aus dem Jahr 2015 vergleicht. Die
Werte fiir 2015 sind deshalb so bedeutsam, weil das Gesamt-
wirkungsgutachten bei seinen Prognosen zur Beschreibung der
angenommen Entwicklung darauf Bezug nimmt. Tatsachlich
sank die Zahl der NO2-Stundenwertiiberschreitungen am Ne-
ckartor mit Werten gréRer 200 pg/m? von 61 im Jahr 2015 auf 3
im Jahr 2017. Das bedeutet eine Reduktion der Grenzwertiiber-
schreitungen von 95 Prozent. Beim Jahresmittelwert sind die
Riickgdnge nicht ganz so deutlich. Doch auch hier bedeutet der
Riickgang von 87 pg/m?im Jahr 2015 auf 73 pg/m?im Jahr 2017
eine Reduktion um 16 Prozent. Im Vergleich dazu prognostizier-
te das Wirkungsgutachten bis zum Jahr 2020 - also tiber einen
mehr als doppelt so langen Zeitraum - nur einen geringfiigig
groleren Ruckgang um 23 Prozent auf 67,2 pg/m?.

Vor diesem Hintergrund ist das Regierungsprasidium einerseits
gefordert, sein Wirkungsgutachten nochmals zu Uberpriifen
und andererseits, jetzt nicht liber das Ziel hinauszuschieRen,
mahnen die beiden groBen Wirtschaftskammern in der Region
Stuttgart, die zusammen die Interessen von rund 190.000 Mit-
gliedsbetrieben vertreten. Sollten Fahrverbote nach einer Ak-
tualisierung des Wirkungsgutachtens tiberhaupt noch erfor-
derlich sein, miisse die Versorgung der Innenstadt durch einen
weiterhin flieRenden Wirtschaftsverkehr sichergestellt werden.
Der aktuelle Entwurf des Luftreinhalteplans enthalte aus Sicht
der Wirtschaft daftir gute Ansatzpunkte.

Hinweis auf Minderheitenmeinung in der Vollversammlung
der IHK Region Stuttgart: Am 13. Juli 2017 haben Mitglieder
der Vollversammlung unter anderem den Antrag gestellt, dass
die Landesregierung aufgefordert werden soll, ab Januar 2018
ganzjahrige Fahrverbote in Stuttgart fur alle Diesel-Fahrzeuge
vorzubereiten. Das Fahrverbot soll antragsgemal auch fiir ben-
zingetriebene Fahrzeuge gelten, falls diese im Alltagsbetrieb
den Grenzwert nicht einhalten und ebenfalls an der Verschmut-
zung beteiligt sind. Fur diesen Antrag haben 21 Mitglieder der
Vollversammlung gestimmt, 49 Mitglieder haben gegen den An-
trag gestimmt.

IHK Region Stuttgart,
anke.seifert@stuttgart.ihk.de;
www.stuttgart.ihk24.de ll



Kolumne von Fabian Gramling MdL

Auf die Umsetzung kommt es an!

Die aktuellen Arbeitsmarktzahlen fiir
Baden-Wiirttemberg sind Grund zur
Freude, aber auch Mahnung, sich nicht
auf der guten Beschdftigungslage aus-
zuruhen. Unsere kleinen- und mittleren
Handwerksbetriebe sind im signifikanten
MaRe von der demografischen Entwick-
lung, dem Trend zum Studium und dem
hohen Wettbewerb um Arbeitskrafte
in Baden-Wirttemberg betroffen. Der
Blick auf die konkreten Zahlen bestatigt
diese These. In meiner Heimat, im Land-
kreis Ludwigsburg, hat sich die Zahl der
Auszubildenden im Handwerk in den
Jahren 2007 bis 2015 deutlich verringert.
Gleichzeitig hat sich die Zahl der gemel-
deten Arbeitsstellen in der Branche wéh-
rend der letzten zehn Jahre fast stetig
erhoht. Erfreulicherweise gab es im Jahr
2016 wieder mehr Auszubildende und
im vergangenen Jahr waren erstmal seit
2013 wieder weniger Arbeitsstellen als
im Vorjahr ausgeschrieben. Ob von einer
Trendwende gesprochen werden kann,
missen die kommenden Jahre zeigen.

Gerade die immer weiter voranschrei-
tende Digitalisierung hat Rahmenbe-
dingungen verdndert und stellt Arbeit-
nehmer und Arbeitgeber vor neue
Herausforderungen, auf die Wirtschaft
und Politik reagieren mussen. Es ist

nichts Neues, dass die Bundesrepu-
blik in diesem Bereich groen Nach-
holbedarf hat. Gleiches gilt fur die
Handwerksbranche. Mich hat es daher
gefreut, dass die neue Bundesregierung
in diesem Bereich einen klaren Arbeits-
schwerpunkt setzen und fiir den Breit-
bandausbau rund zehn bis zwdlf Mil-
liarden Euro bereitstellen will. Nun wird
es darum gehen, die Férderprogramme
aus Bund und Land besser miteinander
zu verzahnen. Aufgrund dessen wirkt
unser baden-wiirttembergischer Innen-
minister Thomas Strobl derzeit auf eine
Breitband-Forderkonzeption hin, durch

Landespolitik

die ein ordentlicher Anteil der Bundes-
mittel direkt in den Breitbandausbau im
Land investiert werden kénnte. Zur Ein-
ordnung: Wiirde man hier den Kénigstei-
ner Schliissel ansetzen, kimen liber die
Bundesmittel alleine rund 1,5 Milliarden
Euro zur Landesférderung von 500 Mil-
lionen Euro in dieser Legislaturperio-
de hinzu. Das ehrgeizige Ziel, bis 2025
den Menschen und Unternehmen in
Baden-Wirttemberg flachendeckendes
Internet zur Verfligung zu stellen, kénn-
te damit in greifbare Nahe riicken. Doch
eines ist auch klar: Ohne Nachwuchs
und qualifizierte Fachkrafte wird der

Gottlieb NESTLE GmbH

Freudenstadter Str. 37-43
72280 Dornstetten

@ NESTLE

MIT DEN BESTEN MESSEN

Wir bilden aus!

Informationen unter:
www.g-nestle.de
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Sprung in die Zukunft nicht gelingen.

Ich bin der festen Uberzeugung, dass wir
im Land bereits an den richtigen Stell-
schrauben drehen. Gerade im Handwerk
hat unsere Wirtschaftsministerin Dr. Ni-
cole Hoffmeister-Kraut bereits wichtige
MaRnahmen ergriffen. Exemplarisch
seien die Personaloffensive im Hand-
werk im Rahmen des Projekts ,Dialog
und Perspektive Handwerk 2025“ oder
die vom Land geférderten Ausbildungs-
begleiterinnen und -begleiter genannt.
Das sind richtige und wichtige Bausteine
zur Fachkréftesicherung. Um uns nach-
haltig aufzustellen, miissen wir meines
Erachtens nach auch Schulen und die
regionale Wirtschaft noch enger mit-
einander vernetzen. Dabei muss es vor
allem darum gehen, dass wir das Erfolgs-
modell ,Duale Ausbildung“ noch starker
in den Fokus von Schilern, Eltern und
Lehrern riicken. Gerade das Handwerk
bietet ausgezeichnete Zukunftspers-
pektiven. Das muss Schiilern und Eltern

Ku nﬁ“tstoff
(il

christel

durch einen intensiven und frihzeitigen
Austausch deutlich gemacht werden. In
Form von Bildungspartnerschaften und
Kooperationen ist das bereits moglich.
Um mit weit verbreiteten Klischees auf-
zurdumen, sind besonders die Betriebe
vor Ort gefordert. Es ist in der heutigen
Zeit wichtiger als je zuvor, sich als at-
traktiver Arbeitgeber zu présentieren.
In diesem Bereich hat die Politik kaum
Einflussmoglichkeiten, denn die Attrak-
tivitat beginnt bei der AuBendarstellung
und hort bei der langfristigen Perspekti-
ve fir die Arbeitnehmer auf.

Zur langfristigen Perspektive gehort
naturlich auch die berufliche Weiterbil-
dung. Mit Blick auf den steigenden Be-
darf an qualifizierten Fachkraften ist sie
eine der wichtigsten Aspekte fir Politik
und Wirtschaft. Auch hier haben wir
die Weichen gestellt. Die Fachkrafteal-
lianz Baden-Wiirttemberg unter Vorsitz
unserer Wirtschaftsministerin hat sich
zum Ziel gesetzt, die berufliche Wei-

terbildung kontinuierlich auszubauen.
Die Bundesregierung bestatigt unseren
Weg. Im neuen Koalitionsvertrag ist klar
formuliert, dass die berufliche Bildung
und Weiterbildung auch vonseiten des
Bundes gestarkt werden soll. Ich finde
es eine Sache der Gerechtigkeit, dass
die Gleichwertigkeit von beruflicher und
akademischer Bildung mit dem Abbau
finanzieller Hiirden, egal ob durch , Auf-
stiegs-BAf6G* oder ,Meisterbonus®,
hergestellt wird. Davon wird das Hand-
werk profitieren - und auch deshalb miis-
sen wir das CDU-geflihrte Wirtschafts-
ministerium als Chance sehen. Die MIT
Baden-Wiirttemberg wird mit Thomas
BareiR als parlamentarischem Staats-
sekretdr im Wirtschaftsministerium in
jedem Fall einen verldsslichen Ansprech-
partner haben.

Fabian Gramling MdL,
fabian.gramling@cdu.landtag-bw.de,

www.fabian-gramling.de Il

Nach iber 50 Jahren konsequenter Weiterentwicklung

eit mehr als 160 Mitarbeitern ein Allround-Anbieter

fiir SpritzgieBteile, Baugruppen und Montage,
‘Werkzeugbau sowie Logistik und Support.

36 WIRTSCHAFTsforum

Glasklarteile

Hochtemperaturwerkstoffe

Folienhinterspritzen
Groliteile

Weitere Infos unter www.kunststoff-christel.de

Carl-Friedrich-Benz-Stral3e 6 in 78073 Bad Diirrheim
Tel: +49 (0) 7726 9202 0 oder Fax: +49 (0) 7?26 9202 8110

Unser Name steht fur Kunststoff-
spritzguss auf hochstem Niveau.

Als innovativer Entwicklungspartner
stehen lhnen unsere Experten von
Anfang an beratend zur Seite.
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Nanz medico GmbH & Co. KG Zentren fiir ambulante Rehabilitation

Reha im Landle und weit

dariiber hinaus

»bei den Menschen angekommen*

Gute Gesundheit ist das Wichtigste fiir
die Lebensqualitdt und nicht zuletzt
wesentliche Voraussetzung fiir die Er-
werbsfdhigkeit. Seit tber 20 Jahren
engagieren sich die Zentren fir ambu-
lante Rehabilitation der Nanz medico
GmbH & Co. KG, kurz ZAR genannt,
genau dafir: fir die Wiedererlangung
und Erhaltung der Gesundheit mit Re-
habilitations-, Therapie- und Gesund-
heitsleistungen. Sie werden nahe des
Wohnortes der Menschen und in enger
Zusammenarbeit mit den bestehenden
Gesundheitsnetzwerken der jeweiligen
Region angeboten.

Das Stuttgarter Zentrum fur ambulan-
te Rehabilitation der Nanz medico war
das erste offiziell zugelassene ambu-
lante Rehazentrum Deutschlands. Es
er6ffnete im Méarz 1996 seine Tiren,
wenige Monate spater folgte das Ber-
liner Zentrum der Nanz medico. Die
Zwischenbilanz im Jahr 2018 ist be-

Bildquelle: Nanz medico GmbH & Co. KG

 entrumir ambulante Rehabg

. Yatic,

achtlich: Allein in Baden-Wiirttemberg
haben sich mit den Zentren in Mann-
heim, Stuttgart-Mitte, Stuttgart-Bad

Kies- und Schotterwerk
GmbH & Co. KG
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Markus Frenzer, Geschdftsfiihrer CEO
Nanz medico GmbH & Co. KG

Cannstatt, Tubingen am Universitats-
klinikum, Ulm, G6ppingen und Aalen
sieben ambulante Reha-Tageskliniken
der Nanz medico etabliert - im ganzen
Bundesgebiet ist die Gesamtzahl auf
23 Einrichtungen gestiegen.

»Wir sind bei den Menschen ange-
kommen*, beschreibt Nanz medico
Geschaftsfiihrer Markus Frenzer die
Akzeptanz der ambulanten Rehabilita-
tion, die bei Kostentrdgern und Patien-
ten gleichermalRen grof ist.

Die ganztdgig ambulante Rehabilita-
tion ist mit ihrer mehrwochigen Aus-
richtung das Herzstiick der Arbeit.
Sie wird in den Zentren im Auftrag
von DRV und Krankenkassen durch-
geftihrt und ist an den Bedarf der

An der Bundesstra
79206 Breisach
Verkauf

Biiro
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Unternehmensnews

Patienten angepasst. So kann die am-
bulante Rehabilitation nach einem Kran-
kenhausaufenthalt im Rahmen einer
Anschlussrehabilitation oder etwa
bei chronischen Schmerzen auf Anra-
ten des niedergelassenen Haus- oder
Facharztes erfolgen. Nicht selten hat

die Reha eine spezielle berufliche Aus-
richtung, wenn es darum geht, die Leis-
tungsfahigkeit im Beruf zu erhalten. Je
nach Standort arbeiten die Rehabilita-
tionszentren in unterschiedlichen In-
dikationsschwerpunkten, die sich von
der Orthopéadie, Neurologie, Kardio-
logie, Onkologie bis hin zur Psycho-
somatik erstrecken. Nachsorge- und
Praventionsprogramme sowie Einzel-
behandlungen auf Rezept sind weitere
Schwerpunkte der ZAR.

Die Unternehmensgruppe lebt Rehabi-
litation nicht nur im direkten Bezug mit
den Patienten. Als groBter Anbieter
ambulanter Rehabilitationsleistungen
sieht die Nanz medico eine besondere
Verantwortung fur die Weiterentwick-
lung der medizinischen Rehabilitation

m

Gummi - Metall - Technik

il

Schwingungstechnik - Eine gute Verbindung

Primar- & Sekundarfedersysteme und Gummi-Metall-Elemente
zur Schwingungs- und Schallreduzierung

Liechtersmatten 5 -

D-77815 Buhl - Tel. +49 7223 804-0

- www.gmt-gmbh.de

DEUTSCHLAND - CHINA - ENGLAND - FRANKREICH - INDIEN - IRLAND - MALAYSIA - SCHWEIZ - USA
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in Deutschland. Die Gruppe engagiert
sich daher auch in Wissenschaft und
Forschung und nicht zuletzt in der Aus-
und Weiterbildung therapeutischen
und kaufmdnnischen Personals. In den
Zentren fur ambulante Rehabilitation
werden daher zahlreiche Praktika-,
Ausbildungs- und Studienmoglichkei-
ten geboten, die vom dualen Studien-
gang ,Gesundheitsmanagement* iiber
die Ausbildung von Gesundheitskauf-
leuten bis hin zu Praktika und Ausbil-
dungsgédngen in Sport und Therapie
reichen.

Nanz medico GmbH & Co. KG
Zentren fiir ambulante Rehabilitation,
nicolaus@nanz-medico.de;

www.zar.de Hll

Hier geht es zur
www.mit-bw.de




Bei Bliromobel Stuttgart gibt’s Biiros mit Benefits

Ergonomische Biiro-
welten

Buromobel Stuttgart und Format Mdbelsysteme gehoren seit
2015 zur Ueberschdr GmbH & Co KG. ,Dieser Zusammen-
schluss ermoglicht an zwei Standorten in Stuttgart eine hohe
fachliche Kompetenz und ein noch breiteres Sortiment*, so der
Firmeninhaber Axel Ueberschér. Einer der Schwerpunkte ist die
Ergonomie am Arbeitsplatz. Muskel-Skelett-Erkrankungen, vor
allem Riickenschmerzen, sind nach wie vor die haufigste Ursa-
che fiir Krankschreibungen in Deutschland. Stundenlanges star-
res Sitzen oder statisches Stehen sind einfach nicht gesund.

Gewohnheiten

Gewohnheiten, also alles, was man sich mit der Zeit angeeignet
hat, sind im Gehirn gespeichert und darauf greifen wir zuriick,
weil es sich bewdhrt hat. So auch im Biiroalltag: jeden Tag das
gleiche Szenario. Stunde um Stunde arbeiten wir sitzend an
einem Biiroarbeitsplatz. Auch in der Freizeit sitzen wir zu viel,
dabei ist Sitzen anatomisch gesehen die schlechteste Haltung
fur unseren Korper.

Neu programmieren - Die Beratung macht den Unterschied!
Wie schaffen wir es, neue Entscheidungen zu treffen? Der Wil-
le allein reicht oft nicht aus, und wir brauchen die passende
Beratung und die richtigen Mdobel, die aktives und bewegtes
Sitzen und Arbeiten férdern. Beides vereinen die Qualitiy-Of-
fice-Berater bei Buromébel Stuttgart und Format. Sie empfeh-
len beispielsweise einen BIOSWING Biirostuhl, der mit seinem
besonderen ,Sitzwerk" die Bewegungen seines Besitzers stimu-
liert. Kleinste Impulse gentigen, um Gehirn, Nerven und Mus-
kulatur in Einklang zu bringen. Oder sie wahlen den SWOPPER
mit seiner einzigartigen dreidimensionalen Beweglichkeit, der
viele Sitzpositionen bereithilt, den Riicken stédrkt und Gesund-
heit und Wohlbefinden férdert.

Im Idealfall kdnnen Sie bereits an einem SITZ-STEH-TISCH
arbeiten. Doch auch statisches Stehen ist nicht gesund. Hier
empfiehlt Herr Ueberschér eine vollig neuartige Idee mit Na-
men ,,GYMBAY, die Abhilfe schafft. Man stellt sich einfach
drauf, alles andere passiert wie von selbst.

Unternehmensnews
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Das Feedback der Kunden fliet in aktuelle Produktergédnzun-
gen und -erweiterungen ein. Der ERGONOMIEKATALOG mit
Zubehor, das die Buroarbeit erleichtert, gibt Tipps zur richtigen
Hohe und Entfernung des Bildschirms zum Nutzer und zeigt,
wie man mit einer ROLLER- oder VERTIKALMAUS Handgelen-
ke und Schultern entspannen kann und wie eine Dokumenten-
vorlage den Nacken entlastet. Impulse rund um Licht, Luft und
Larm runden das Angebot ab.

%kamn}ereﬁ@

Kompetenz in Gevf/in'detechnik

|

i ini

Kammerer
Gewindetechnik
GmbH

In der Hausmatte 3
D-78132 Hornberg-
Niederwasser

Tel. 07833-9603-0

l-!,

www.kammerer-gewinde.com
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ASBEST

Experten

Flachdach Neubau / Sanierung
Trapezblech Dach / Fassade
In jeder Gr6Renordnung

Telefon
07144 / 8349-0

Eloxieren wd Farben

von Profilen, Blechen und Kleinteilen

Eloxal Hofler GmbH

Eichenstr. 12 « 78256 Steisslingen
Tel.: +49 (0)7738/1620 * Fax: +49 (0)7738/1621
info@eloxal-hoefler.de « www.eloxal-hoefler.de
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Unternehmensnews / Marktplatz

Bewegende Momente

Durch die standige Kundenndhe wird schnell klar, dass Bii-
romobelberatung allein nicht gentigt. ,,Auch der beste ergo-
nomische Arbeitsplatz nlitzt nichts, wenn man sich nicht be-
wegt. Sooft wie moglich, sollte man aufstehen, um ein paar
Schritte zu gehen®, erklart Gabriele Hiessl, Ergonomie-Coach
bei Format. ,Nehmen Sie besser die Treppe statt den Fahr-
stuhl, parken Sie weiter entfernt, steigen Sie eine Station fru-
her aus und gehen Sie den Rest zu Fu3. Bauen Sie wéhrend
des Arbeitsalltags immer wieder eine bewegte Pause ein.
Strecken und dehnen Sie sich.”

Zusammengefasst flihren die vielseitigen ergonomischen Kom-
petenzen von Bliromobel Stuttgart und Format den Kunden zu-
riick zu einem entspannten Arbeiten, damit er gesund und fit
bleibt - ein Leben lang!

Ueberschir GmbH & Co.KG, Gabriele Hiessl,
info@format-moebel.de,

www.format-moebel.de [l

Meisterbetrieb fiir Rohr-,

Kanal- und Industrieservice
Zertifizierter Berater
Grundsticksentwdsserung



Inserentenverzeichnis / Termine

Inserentenverzeichnis

Unternehmen in alphabetischer Reihenfolge

Artur Uhl Kies- und Schotterwerk GmbH & Co. KG

Atztechnik Herz GmbH & Co. KG,
www.aetztechnik-herz.de

AUDAX-Keck GmbH, www.audax.de

Bareis Managementsysteme, www.bareis-ms.de

Derra, Meyer & Partner, www.derra.eu

Dold Holzwerke GmbH, www.dold-holzwerke.com

Eloxal Hofler GmbH

Gebr. Zimmermann GmbH, www.felswerk.de

Gehr GmbH, www.gehr.de

Gimmi GmbH, www.gimmi.de

GMT Gummi-Metall-Technik gmbH,
www.gmt-gmbh.de

Gottlieb Nestle GmbH, www.g-nestle.de

Griinemay & Abt KG, www.gruenemay-abt.de

Hohner Maschinenbau GmbH,
www.hohner-postpress.com

I
|
|
|
I
|
|
|
|
| ELGOElectronic GmbH&Co.KG, www.elgo.de
|
I
|
|
|
|
|
|
| Honold & Kirchner GmbH, www.honold-kirchner.de

Termine der MIT

MIT Baden-Wiirttemberg:

Freitag, 19. Okt. bis Samstag,

20. Okt. 2018

Landesmittelstandtag der Mittelstands-
und Wirtschaftsvereinigung der CDU
Baden-Wiirttemberg

(mit Neuwahlen des Landesvorstands)
Beginn: 19. Oktober 2018, 12.30 Uhr
Ort: Europa-Park Rust, 77977 Rust
Hinweis: Gdste sind herzlich willkommen!
Weitere Infos: Ulla Miiller-Eisenhardt,
Telefon: 07154 8025 - 140,
mueller-eisenhardt@mit-bw.de,
www.mit-bw.de

» Vorankiindigung:
MIT-Bezirksverband Nordwiirttemberg:

IHB Industrie- und Hydraulikbedarf,
www.ihb-illingen.com

Industriebau Bonnigheim GmbH & Co.KG,
www.ibb-boennigheim.de

Kammerer Gewindetechnik GmbH,
www.kammerer-gewinde.com

Karl Hipp GmbH, www.karl-hipp.de

Kero GmbH & Co. KG, www.kero.de

KHS-Bedachungen GmbH, www.khs-affalterbach.de

Kiefer GmbH Luft- und Klimatechnik,
www.kieferklima.de

Klaus Dieter Zawisla GmbH, www.zawisla.de

Kunststoff Christel GmbH Co. KG,
www.kunststoff-christel.de

Lehmann Prizisionstechnik und Handels GmbH,
www.lehmann-gutach.de

Leuze & Co. Kunststoffbeschichtungen
GmbH & Co. KG, www.leuze-co.de

Lothar Bix GmbH, www.bix-lackierungen.de

MIT Alb-Donau-Ulm:

Neckar-Personen-Schifffahrt
Berta Epple GmbH & Co. KG,
www.neckar-kaeptn.de

Prakesch Zerspanungstechnik GmbH,
www.prakesch.de

Riva GmbH Engineering, www.rivagmbh.de

Schmieder GmbH, www.schmiedergmbh.de

|
|
|
|
|
|
|
|
|
Schnaithmann Maschinenbau GmbH, I
www.schnaithmann.de I
Schneeberger GmbH, www.schneeberger.com
Sixt GmbH Werkzeugbau u. Stanzerei, I
www.sixt-gmbh.de I
Stefan Hertweck GmbH & Co. KG, I
www.hertweck-praezisionswerkzeuge.de
system elektrotechnik Gotthold Keller GmbH, I
www.system-elektrotechnik.de I
Thomas Waidner GmbH, I
www.waidner-stanztechnik.de I
UC Tools GmbH, www.uc-tools.de I

Wéhrle und Lutz GmbH, www.woehrleundlutz.de

S |

MIT Hohenlohekreis:

Mittwoch, 11. April 2018, 19:30 Uhr
Mitgliederversammlung,

Treffpunkt: Gaststatte Blauflesch,
Lindenstr. 2, 89077 Ulm

MIT Baden-Baden/Rastatt:

Freitag, 13. April 2018, ab 18:00 Uhr
(Get together mit kleinen Snacks);
Vortrag ca. 18:30 Uhr bis 19.30 Uhr.
MIT-UNTERNEHMERTREFF: , Arbeiten
4.0 - Wundertiite oder Wunschkonzert?*“
Referent: Frank Roth, Vorstand der
AppSphere AG

Ort: horst holl Buroeinrichtungen GmbH,
Hubertusstr. 15, 76532 Baden-Baden
Anmeldung tiber Homepage:
www.mittelstand-bad-ra.de

MIT Hohenlohekreis:

Samstag, 09. Juni 2018
Bezirksmittelstandstag

Ort: Kultur- und Sportzentrum Jagerfeld,
Erlenstr. 13, 73577 Ruppertshofen
weitere Informationen folgen.

Freitag, 27. April 2018 um 19 Uhr

MIT Mitgliederversammlung mit
Neuwahlen

Landgasthof-Hotel Krone, Untere Str. 2,
74670 Sindringen

jeden 3. Donnerstag im Monat -

ab 19.00 Uhr
MIT-Unternehmer-Stammtisch,
Restaurant ,Goldene Sonne“, Neuenstein
Anderungen bitte der Homepage
entnehmen.

MIT Stuttgart:

Donnerstag, 29.03.2018,

After Business Talk

(jeden letzten Donnerstag im Monat)
Restaurant Tauberquelle, Torstr. 19,
70173 Stuttgart

Veranstaltungsort und -beginn aktuell
bitte der Homepage entnehmen.

MIT Bund:

Dienstag, 05.06.2018, 14:00 Uhr,
MIT Futura

Kosmos, Karl-Marx-Allee 131A,
10243 Berlin
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MIT vor Ort / Impressum

MIT vor Ort

MIT Alb-Donau/Ulm
www.mit-alb-donau-ulm.de

MIT Baden-Baden/Rastatt
www.mittelstand-bad-ra.de

MIT Biberach www.mit-bc.de

MIT Béblingen www.mit-boeblingen.de

MIT Bodenseekreis
www.mit-bodenseekreis.de

MIT Breisgau-Hochschwarzwald
www.mit-breisgau-hochschwarzwald.de

MIT Calw/Freudenstadt www.mit-cw-fds.de

MIT Emmendingen www.mit-emmendingen.de

MIT Esslingen www.mit-esslingen.de

MIT Freiburg www.mit-freiburg.de

MIT Goppingen www.mit-gp.de

MIT Heidelberg www.mit-heidelberg.de

MIT Heidenheim

MIT Heilbronn

MIT Hohenlohe www.mit-hohenlohe.de

MIT Karlsruhe www.mit-karlsruhe.de

Impressum

Wirtschaftsforum - das Magazin der Mittel-
stands- und Wirtschaftsvereinigung der CDU Ba-
den-Wiirttemberg erscheint zehnmal im Jahr im
Rahmen der Mitgliedschaft. Ist der Verlag durch
hohere Gewalt, Streik und dergleichen an seiner
Leistung verhindert, so besteht keine Ersatz-
pflicht fiir das Wirtschaftsforum.

Herausgegeben von der Mittelstands- und Wirt-
schaftsvereinigung der CDU Baden-Wiirttemberg
in Zusammenarbeit mit der Kaan Verlag GmbH.

Mittelstands- und Wirtschaftsvereinigung
der CDU Baden-Wiirttemberg (MIT)
Stammbheimer StraRe 10, 70806 Kornwestheim
Telefon 07154 8025-140,

Telefax 07154 8025-145

wifo@mit-bw.de, www.mit-bw.de

Auflage: 7.000 Exemplare fiir Mitglieder und
Interessenten

Verlag und Vertrieb:

Kaan Verlag GmbH

KlosterstraRe 12, 72514 Inzigkofen
Telefon 07571 7404-0
wifo@kaanmedia.de, www.kaanmedia.de
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MIT Karlsruhe Land www.mit-karlsruhe-land.de

MIT Konstanz www.mit-konstanz.de

MIT Lorrach

MIT Ludwigsburg www.mit-ludwigsburg.de

MIT Main-Tauber-Kreis
www.mit-main-tauber.de

MIT Mannheim www.mit-mannheim.de

MIT Neckar-Odenwald
www.mit-neckar-odenwald.de

MIT Ortenau www.mit-ortenau.de

MIT Ostalb www.mit-ostalb.de

MIT Pforzheim www.mit-pforzheim.de

MIT Ravensburg www.mit-ravensburg.de

MIT Rems-Murr www.mit-remsmurr.de

MIT Reutlingen
www.cdu-kreis-reutlingen.de/vereinigungen

MIT Rhein-Neckar www.mit-rhein-neckar.de

MIT Rottweil

MIT Schwabisch Hall www.mit-sha-kv.de

MIT Schwarzwald-Baar
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Anzeigen und red. Beitrage:

Patricia Menzer (MIT BW)

Verantwortlicher Redakteur:
Achim Rieger (Kaan Verlag GmbH)

Druck:
Kaan Verlag GmbH
KlosterstraRe 12, 72514 Inzigkofen

Bildnachweise:

Titel: pixabay.com

Seite 33: © Alexander Limbach, Fotolia
Seite 34: © jokatoons,Fotolia
Riickseite: © vege, Fotolia

Dieser Ausgabe liegt eine Beilage der
Neckar-Personen-Schiffahrt Berta Epple
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70376 Stuttgart bei.

MIT Sigmaringen

MIT Stuttgart www.mit-stuttgart.de
MIT Tiibingen

MIT Tuttlingen

MIT Waldshut

MIT Zollernalb www.mit-zollernalb.de

MIT Nordbaden www.mit-nordbaden.de

MIT Nordwiirttemberg
www.mit-nordwuerttemberg.de

MIT Siidbaden www.mit-suedbaden.de

MIT Wiirttemberg-Hohenzollern

www.mit-wueho.de

MIT Deutschland www.mit-deutschland.de

MIT Baden-Wiirttemberg www.mit-bw.de

SOS Mittelstdndler in Not e. V.

www.mittelstaendler-in-not.de

Hier geht es zur
www.mit-bw.de
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Aufnahmeantrag

Aufnahmeantrag

Hiermit bitte ich um die Aufnahme in die Mittelstands- und Wirtschaftsvereinigung der CDU/CSU.

Die grau hinterlegten Felder werden von der MIT ausgefiillt.

Mitgliedsnummer LV/KV Kriterium

Name, Vorname Geburtsdatum

StralRe, Hausnummer PLZ, Ort

E-Mail-Adresse Telefon Telefax

Beruf Firma Branche

Berufliche Tatigkeit Eintrittsdatum

O Serststéindig Nach Zustimmung des zustandigen Kreisverbandes wird die Mitgliedschaft wirksam. Ich bin mit der Erhebung, Speicherung

[ Nicht selbststindi und Nutzung der vorstehenden personenbezogenen Daten sowie der besonderen Arten personenbezogener Daten (§3 Abs. 9
8 BDSG, z. B. politische Meinungen) einverstanden, um mich liber Veranstaltungen und die politische Arbeit der Partei — auch per

J CDU-Mithied E-Mail - zu informieren. Die Daten werden ausschlieRlich von der CDU Deutschlands, ihren Gliederungen, Vereinigungen und

[ Parteilos Sonderorganisationen genutzt und nicht an Dritte (ibermittelt. Der Nutzung meiner Daten kann ich jederzeit widersprechen.

Ich bestdtige hiermit, kein Mitglied einer anderen Partei als der CDU/CSU zu sein.

Unterschrift des Neumitglieds Geworben von Unterschrift des MIT-Kreisvorsitzenden

Einzugserméchtigung
Hiermit ermdchtige ich die MIT, bis auf Widerruf meinen Jahresbeitrag und die einmalige Aufnahmespende
von folgendem Konto abzubuchen:

Name, Vorname des Kontoinhabers Geldinstitut Gldubiger-ID

BIC IBAN

Die Aufnahmespende fiir meinen Mein Mitgliedsbeitrag betragt jahrlich €
[ Kreisverband [ Landesverband [] Bundesverband  (Mindestbeitrag 90 €/Jahr. Wird als Jahresbeitrag eingezogen bzw.
betragteinmalig — € in Rechnung gestellt.)

Jetzt Mitglied werden!

Unterschrift Kontoinhaber

Mittelstands- und Wirtschaftsvereinigung der CDU Baden-Wiirttemberg

Stammbheimer Str. 10, 70806 Kornwestheim Y MITTELSTANDS- UND

Telefon: 07154 8025-140, Telefax: 07154 8025-145 o' M ' ' WIRTSCHAFTSVEREINIGUNG
info@mit-bw.de 132 DER CDU/CSU BADEN-WURTTEMBERG
www.mit-bw.de




z. B. zu unseren Forderungen an die
Landesregierung, zur uns belastende woree G

Biirokratie und zu unseren Erwartung
an die Wirtschaftspolitik!

wifo@mit-bw.de

o ®
.'c..’ MITTELSTANDS- UND
‘..'.o:‘ WIRTSCHAFTSVEREINIGUNG
1 DER CDU/CSU BADEN-WURTTEMBERG





